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RESUMO

Este trabalho visa apresentar e discutir diferentes abordagens acerca de um suposto
tradeoff entre equidade e eficiéncia. Inicialmente, procurou-se entender como o
pensamento utilitarista, uma das principais escolas de pensamento em Etica nos dias
atuais, lida com o tema da desigualdade. Em seguida, sdo contrapostas trés teorias
econOmicas derivadas da tradi¢ao utilitarista que tratam da distribui¢ao Otima, a saber: a
Economia Neoclassica do Bem-Estar, a Economia do Controle ¢ a Economia da
Felicidade. Assim, diante da discussdo empreendida, conclui-se que ndo sé o pensamento
econdmico hegemonico nao busca promover nem a igualdade nem a desigualdade social
como também a teoria econdmica tem condigdes de definir satisfatoriamente o que vem a

ser a justiga distributiva.

Palavras-chave: Eficiéncia; Equidade; Bem-Estar; Justica.



ABSTRACT

This work aims to present and discuss different approaches to a supposed tradeoff
between equity and efficiency. Initially, we sought to understand how utilitarian thought,
one of the main schools of thought in Ethics today, deals with the issue of inequality.
Next, three economic theories derived from the utilitarian tradition that deal with optimal
distribution are contrasted, namely: Neoclassical Welfare Economics, Control Economics
and Happiness Economics. Thus, given the discussion undertaken, it is concluded that not
only does hegemonic economic thought seek to promote neither equality nor social
inequality, but economic theory is also capable of satisfactorily defining what distributive

justice is.

Keywords: Efficiency; Equity; Well-Being; Justice.
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1 INTRODUCAO

A desigualdade social incomoda o ser humano desde os tempos mais longinquos. Na Filosofia
Politica, podem ser encontradas discussdes sobre o conceito de justica desde os embates entre
Socrates e os sofistas acerca da possibilidade de uma ética universal até a questdo da
legitimidade da propriedade privada disputada por Platdo e Aristoteles. Na Modernidade, o
grande arauto da denuncia contra a desigualdade ¢ Rousseau, que encara o projeto de
civilizagdo pautado no progresso' como o grande culpado pela corrupgdo humana.

Os filésofos ndo sdo os unicos a oferecerem suas contribuigdes ao entendimento e respectivo
posicionamento acerca do tema. Richard Cantillon, um precursor do pensamento econdomico
classico, em seu livro Essai sur La Nature Du Commerce en Général, escrito entre 1730 e
1734, j4 admitia a desigualdade como um fendmeno inescapavel, pois ¢ fruto da distribuicdo
politica da propriedade privada. Mas o grande critico da Economia Politica, Karl Marx, foi
quem mais fortemente atacou o pensamento classico em fundamentos cientificos* e tem
gerado frutos de ordem intelectual e pratica até os dias de hoje, inspirando a concepgao e
implementag¢do de politicas publicas para o enfrentamento da desigualdade social.

Feitas estas consideracdes introdutorias, este trabalho busca entender o tema da desigualdade
numa perspectiva multidisciplinar. O objetivo ¢ tratar acerca da existéncia do tradeoff entre
eficiéncia e equidade: ¢ um dilema absolutamente necessario a ser enfrentado por todas as
sociedades ou ¢ possivel atender a ambos os objetivos concomitantemente? Pode-se esperar
da teoria economica uma definicdo do que vem a ser a justica distributiva? Se sim, tal objetivo
pode ser alcancado através exclusivamente de mercados sem intervengdo governamental?
Para responder tais questionamentos, no capitulo 2, sera apresentada sucintamente a base
ético-normativa da andlise econdmica mainstream, especificamente, o amago do pensamento
utilitarista. Objetiva-se demonstrar com esta exposi¢do que argumentos econdomicos que, ao
direcionar a implementagdo de politicas publicas, pretendem ser isentos de juizo de valor sdo
falaciosos, especialmente os que tratam de politicas redistributivas. Assim, serd contada uma
breve historia da influéncia da Etica no pensamento econdmico tradicional, tratando

brevemente dos seguintes pensadores: Epicuro, Jeremy Bentham e John Stuart Mill.

! Embora economistas, em sua grande maioria, encarem inovagdo tecnoldgica como sindnimo de progresso,
entre socidlogos, historiadores e filésofos, ha a aceitacdo crescente de que o progresso ndo passa de um mito.
Uma revisdo bibliografica pode ser encontrada em Dupas (2007).

2 Segundo Popper (2008), a impossibilidade de falsear as teses oriundas do materialismo histérico dialético
retira o carater cientifico de suas proposicGes.
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No capitulo 3 serd apresentada a teoria da distribuicdo 6tima baseada na otimizag¢do do
bem-estar social, a partir do pensamento utilitarista. Pretende-se discutir se politicas
redistributivas podem ser eficientes no sentido de Pareto. Assim, serdo contrapostas a
Economia Neoclassica do Bem-Estar, a Economia do Controle de Abba Lerner e a Economia
da Felicidade de Richard Easterlin e Yew-Kwang Ng.

Nas consideragdes finais, sera finalmente respondido, a partir da discussdo empreendida, se é
possivel haver uma teoria econdmica da justiga distributiva. Com este trabalho, espera-se que
fique clara a necessidade de uma anélise econdOmica mais consciente de seus pressupostos € a
propositura de politicas econdmicas mais eficazes em funcdo do incremento deste
conhecimento multidisciplinar. Assim, o ideal utilitarista de promover a maior felicidade para

0 maior numero de pessoas sera mais facilmente alcangado.
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2 UM PASSEIO PELA FILOSOFIA: ETICA E POLITICA

A complexidade do tema da desigualdade faz da literatura filoséfica um lugar de visita
obrigatoria. De fato, existe muita incompreensdo acerca dos diferentes posicionamentos
politicos manifestados na histéria. Herdando a ma fama epicurista, o pensamento utilitarista
ndo conseguiu se manter alheio a acusacdes infundadas. Este capitulo pretende atender a dois
objetivos: (i) explicitar a presenca da Filosofia nas ideias econOmicas e; ii) desfazer o
equivoco segundo o qual o pensamento econdmico hegemodnico pretende promover a

desigualdade.

Tal equivoco estd presente na percep¢ao de que o fortalecimento da democracia e o combate
as desigualdades sociais dependem de uma critica ao utilitarismo®. Grande parte da literatura
em Teoria Social Critica entende que a ideologia individualista e mercantilista tem efeitos
nefastos sobre as decisdes politicas e a legitimidade estatal. Além disso, parece que ha uma
certa unanimidade entre os cientistas sociais da América Latina sobre esta percepgdo. E a
direcdo apontada pelas contribui¢des de Jiirgen Habermas, Pierre Rosanvallon, Marcel Mauss,

Alain Caillé, Charles Taylor, Axel Honneth, entre outros.

Por outro lado, uma critica mais séria vem de John Rawls. Com a publicacdo em 1971 de
Uma teoria da justica, Rawls argumenta que as implicagdes politicas do utilitarismo ofendem
quaisquer nogdes intuitivas e concepgdes basicas do que vem a ser a justi¢a, com especial
énfase a questdo de como a renda e a riqueza devem ser distribuidas. Assim, ele propde uma

nova teoria do contrato social, que rivaliza diametralmente com a tradigdo utilitarista:

Talvez eu possa explicar o meu objetivo principal neste livro da seguinte forma: em
grande parte da filosofia moral moderna, a teoria sistematica predominante tem sido
alguma forma de utilitarismo. Um dos motivos para isso ¢ que o utilitarismo foi
adotado por uma longa linhagem de brilhantes escritores, que construiram um corpo
de pensamento verdadeiramente impressionante em seu alcance e refinamento. (...)
Aqueles que os criticaram com frequéncia o fizeram a partir de uma perspectiva
muito mais restrita. Eles apontaram as obscuridades do principio da utilidade e
notaram as aparentes incongruéncias entre muitas de suas implicagdes e nossos
sentimentos morais. Mas creio que ndo foram capazes de construir uma concepgao

moral sistematica e viavel que se opusesse a esse principio. (...)

3 Esta é a tese defendida por Martins (2008).
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Minha tentativa foi de generalizar e elevar a uma ordem mais alta de abstragdo a
teoria tradicional do contrato social representada por Locke, Rousseau e Kant. Desse
modo, espero que a teoria possa ser desenvolvida de forma a ndo mais ficar aberta as
mais 6bvias objegdes que se lhe apresentam, muitas vezes consideradas fatais. Além
disso, essa teoria parece oferecer uma explicagdo sistematica alternativa da justigca
que ¢ superior, ou pelo menos assim considero, ao utilitarismo dominante da
tradigdo. A teoria resultante ¢ altamente kantiana em sua natureza. (...) Entre as
visdes tradicionais, acredito ser essa a concepgdo que mais se aproxima de nossos
juizos ponderados sobre a justi¢a, e que constitui a base moral mais apropriada para

uma sociedade democratica. (RAWLS, 2000, p. XXI-XXIII)

Como o utilitarismo ¢ o responsavel pela criacdo do conceito de bem-estar social, ele tem
lugar de destaque em toda a andlise economica, especialmente na Economia do Bem-Estar e
nas Finangas Publicas. Assim, ¢ necessario inquirir se tal critica tem razao de ser através de
uma breve conversa com os dois principais utilitaristas. Mas, antes, deve-se perguntar a

Epicuro qual a importancia do bem-estar para o sujeito.

2.1 A INFLUENCIA DE EPICURO (341 a.C. — 270 a.C.) NA ANALISE ECONOMICA

O epicurismo define como o télos* da vida a felicidade, pois "estando esta presente, tudo
temos, e, sem ela, tudo fazemos para alcanga-la" (EPICURO, 2002, p. 23). Para obté-la, o
individuo deve perseguir o prazer, definido como aponia’ e ataraxia®, pois "o prazer € o inicio
e o fim de uma vida feliz" (EPICURO, 2002, p. 37). Esta foi uma doutrina muito mal
compreendida ao longo da historia, pois nio se esta a defender um hedonismo’ cuja vida é
pautada pelo prazer sensorial imediato e desregrado. O prazer epicurista ¢ concebido como o

prazer lato sensu mais continuo e duradouro, ndo necessariamente o mais intenso, obtido a

“Télos, no pensamento aristotélico, é a causa final de algo. Pode ser entendida como seu propdsito; dai o termo
teleologia para indicar “a parte da filosofia natural que explica os fins das coisas” (WOLFF apud ABBAGNANO,
2007, p. 943)

> Aponia significa “auséncia de dor como prazer estavel e, portanto, eticamente aceitavel, na ética de Epicuro”
(ABBAGNANO, 2007, p. 74)

® Ataraxia designa “o ideal da imperturbabilidade ou da serenidade da alma, em decorréncia do dominio sobre
as paixGes ou da extirpagdo destas” (ABBAGNANO, 2007, p. 87); pode ser considerado sinGnimo de apatia.

7 Segundo Abbagnano (2007, p. 497), hedonismo significa “tanto a procura indiscriminada do prazer, quanto a
doutrina filoséfica que considera o prazer como o Unico bem possivel, portanto como o fundamento da vida
moral”; alguns reservam este segundo significado para o termo eudemonismo. Antes de Epicuro, tal doutrina
foi sustentada por Aristipo, fundador da escola cirenaica e discipulo de Sdcrates.
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partir da satisfacdo da saciedade menos exigente das necessidades materiais, da vivéncia de
valores tais como amizade e colaboragdo comunitaria e da reflexdo filosofica (prudéncia),
necessaria em decorréncia da auséncia de intervengdo divina do curso da historia, pois ha a

consciéncia de chamamento a responsabilidade do ser humano por suas escolhas.

E importante frisar este aspecto da filosofia epicurista: como um defensor da Logica, embora
ele afirme que “os deuses de fato existem e ¢ evidente o conhecimento que temos deles”
(EPICURO, 2002, p. 23), a ideia que o bem e o mal provém dos deuses ndo ¢ compativel com
a conservacdo de sua felicidade ¢ imortalidade. Juizos morais s6 tém sentido na
transitoriedade da vida humana. E, inclusive, a finitude da vida que faz com que a morte nio
seja um problema, pois “todo bem e todo mal residem nas sensag¢des € a morte ¢ justamente a
privacdo das sensagdes” (EPICURO, 2002, p. 23). Ele rechaga, portanto, o fatalismo tao
presente na mitologia grega; dai a importancia central do ser humano na busca pela aponia e

pela ataraxia.

Em razdo da importancia das escolhas para o atingimento da felicidade, pode-se dizer que um
prototipo de calculo econdmico estad presente no pensamento epicurista, pois o fildésofo
defende a ponderagdo entre perdas e ganhos e o conhecimento das relagdes de causalidade na

avaliacao moral das acoes:

Embora o prazer seja nosso bem primeiro ¢ inato, nem por isso escolhemos qualquer
prazer: ha ocasides em que evitamos muitos prazeres, quando deles nos advém
efeitos o mais das vezes desagradaveis; ao passo que consideramos muitos
sofrimentos preferiveis aos prazeres, se um prazer maior advier depois de
suportarmos essas dores por muito tempo. Portanto, todo prazer constitui um bem
por sua propria natureza; ndo obstante isso, nem todos sio escolhidos; do mesmo
modo, toda dor ¢ um mal, mas nem todas devem sempre ser evitadas. Convém,
portanto, avaliar todos os prazeres e sofrimentos de acordo com o critério dos
beneficios e dos danos. Ha ocasides em que utilizamos um bem como se fosse um

mal e, ao contrario, um mal como se fosse um bem. (EPICURO, 2002, p. 37-39)

No entanto, percebe-se um elemento de contemporaneidade no pensamento de Epicuro, o qual
poderia ser reivindicado como heranca intelectual pela Economia Comportamental, que tenta
proporcionar um certo realismo psicoldgico a analise econdmica. Se a felicidade depende das
escolhas, a prudéncia reside na qualidade de tais escolhas, oriunda do conhecimento dos

desejos. Com efeito, assim se expressa o filésofo:
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E o conhecimento seguro dos desejos leva a direcionar toda escolha e toda recusa
para a saude do corpo ¢ para a serenidade do espirito, visto que esta ¢ a finalidade da
vida feliz: em razdo desse fim praticamos todas as nossas ag¢des, para nos afastarmos

da dor e do medo. (EPICURO, 2002, p. 35)

Como os desejos sao um elemento primordial da ética epicurista, o fildsofo apresenta quatro
remédios para atingir a ataraxia, dois deles ja citados anteriormente: i) ndo ter medo dos
deuses; 11) ndo ter medo da morte; ii1) o que € bom ¢ facil de obter e; iv) o que ¢ terrivel ¢é facil
de suportar. Este ¢ o Tetrapharmakon, presente na Carta sobre a felicidade (EPICURO,
2002).

Afastar o medo da morte € necessario para o atingimento da ataraxia, pois Epicuro entende
que a grande incerteza que aflige seus contemporaneos e predecessores € uma grande fonte de
sofrimento. Céfalo, um dos primeiros personagens do didlogo 4 Republica de Platdo, assim

fala do sofrimento oriundo do temor a morte e do valor da riqueza:

Tu bem sabes, Socrates, que, depois que uma pessoa se aproxima daquela fase em
que pensa que vai morrer, lhe acometem o temor e a preocupagio por questdes que
antes ndo lhe vinham a mente. Com efeito, as historias que se contam relativamente
ao Hades (...), de que se tém de expiar 14 as injusticas aqui cometidas, historias essas
de que até entdo zombava, abalam agora a sua alma, com receio de que sejam
verdadeiras. E essa pessoa (...) enche-se de desconfiangas ¢ temores, e comeca a
fazer os seus calculos e a examinar se cometeu alguma injustica para com alguém.
Portanto, aquele que encontrar na sua vida muitas injusti¢as atemoriza-se, quer
despertando muitas vezes no meio do sono, como as criangas, quer vivendo na
expectativa da desgraga. Porém aquele que ndo tem consciéncia de ter cometido
qualquer injustica, esse tem sempre junto de si uma doce esperanga, bondosa ama da
velhice (...). Em face disto, tenho em grande apreco a posse das riquezas, ndo para
todo o homem, mas para aquele que é comedido e prudente. Néo ludibriar ninguém
nem mentir, mesmo involuntariamente, nem ficar a dever, sejam sacrificios aos
deuses, seja dinheiro a um homem, e depois partir para o além sem temer nada —
para isso a posse das riquezas contribui em alto grau. Tem ainda muitas outras
vantagens. Mas, acima de tudo, Sécrates, ¢ em atencdo a este fim que eu teria na

conta de coisa muito util para o homem sensato. (PLATAO, 2012, p. 14-15)

Segundo o pensamento de Céfalo, a proximidade da morte leva ao temor do castigo apos a
morte. O castigo pode ser afastado se o individuo viver de forma justa; especificamente, se ele
honra os contratos, ndo fica a dever. Assim, a riqueza tem valor a medida que oportuniza o

homem prudente a ndo obrigar-se a desrespeitar os contratos, afastando assim o temor de
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morrer endividado, e oferecer oferendas aos deuses, afastando sua implacéavel ira. Uma vez
que ele alcanga tais objetivos, ele goza de uma relativa seguranca contra o sofrimento apos a

morte.

J4

Segundo Irwin (1989, p.148), Epicuro entende que, para afastar o temor da morte, ¢
necessario que o ser humano compreenda o universo, especialmente, a nao-influéncia dos
deuses no destino da humanidade. Nao temer os deuses, portanto, leva o individuo a nao
temer a morte. Assim, Epicuro se volta para o atomismo de Democrito e Leucipo. Com uma
compreensdo materialista da realidade, para ndo dizer anti-metafisica, na qual a existéncia dos
deuses ndo importa, cai por terra a no¢ao de sofrimento apds a morte e, consequentemente, €
destruida uma das principais fontes do sofrimento humano. A busca desenfreada por riquezas
e poder, como mecanismo de prote¢do, perde sentido. Dessa forma, sdo atendidos o primeiro,

segundo e quarto remédios de Epicuro.

Quanto ao terceiro remédio, para fundamenta-lo, Epicuro desenvolve uma classificacao dos
desejos (que serve como um guia para o conhecimento de cada um deles) na qual nega a

moralidade de todos os desejos que ndo sdo necessarios para uma vida feliz:

Figura 1 — Classificacdo dos Desejos segundo Epicuro

Any
particular
desire

Isit
necessary?

Merely
Natural

N

Y

Necessary
for happiness|
Necessary
ifor the body’s,
comfort

Y

For
freeing the
body from

trouble?

N
Necessary
for life itself

Fonte: MAIA, 2022, p. 30

Torna-se evidente o carater ético de sua teoria em virtude dos juizos de valor que sao feitos
acerca da legitimidade dos desejos que valem a pena serem atendidos. De fato, desejos

ndo-naturais revestem-se de um cardter imoral. Uma vez que busca-se atender
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prioritariamente aquilo que ¢ natural e necessario e a medida que todos os desejos
ndo-naturais sdo evitados, o custo para atingir a felicidade é minimizado. A revelia do senso
comum, o hedonismo epicurista ndo ¢ um frenesi por todos os prazeres, ¢ o atendimento ao
prazer sob uma certa medida. A negacdo do frenesi, entendida como prudéncia, é muita

proxima do conceito de saciedade, desenvolvido muito posteriormente na teoria econdmica.

Uma das marcas do epicurismo ¢ a sua localizagdo geografica, distante do centro de Atenas.
Epicuro funda sua escola no suburbio, em total consonancia com o seu objetivo de alcangar a
auséncia de perturbacio da alma. E importante salientar que o atingimento da ataraxia ¢
obstaculizado pelo envolvimento do sujeito na politica, nao a toa sua escola localizava-se
longe da agitagao urbana. Epicuro defende uma certa indiferenca do individuo na condugao da
polis®, pois o poder ndo ¢ um desejo natural e necessario, mas consequéncia do temor a morte
que deve ser afastado. Rivalizando com a Academia de Platdo e o Liceu de Aristoteles, o
Jardim de Epicuro tem uma forte vocacdo igualitiria e de superagdo dos preconceitos e

estigmas sociais:

E claro que (...) todos os homens sdo iguais, porque todos aspiram a paz de espirito,
todos tém direito a ela e todos podem atingi-la, se quiserem. Por conseguinte, o
Jardim quer abrir suas portas para todos: nobres e ndo-nobres, livres e ndo-livres,
homens e mulheres, e até para prostitutas em busca de redengdo. (REALE &

ANTISERI, 2007, p. 260)

Fica patente a semelhanca de ideias entre o pensamento epicurista € 0 que os economistas
chamam de analise de bem-estar, um candidato plausivel a substituir o conceito epicurista de
prazer. Com efeito, Schumpeter sintetiza a contribui¢cdo de Epicuro para a historia das ideias

do seguinte modo:

Mas trés elementos do sistema de pensamento de Epicuro continuaram aparecendo
no final da Idade Média, no Renascimento e também mais tarde. O primeiro desses
elementos ¢ seu materialismo atomistico que concorda com, ¢ talvez influenciou,
filosofias mecanicistas posteriores do universo. A segunda ¢ esta: a atitude de
Epicuro para com o ambiente social pode de fato ser descrita como um hedonismo
ou eudemonismo egocéntrico altamente sublimado; e embora seu hedonismo e
eudemonismo fossem algo muito diferente do hedonismo e do eudemonismo de

épocas posteriores e, em particular, definissem o prazer ¢ a dor de maneira bastante

& Pélis, segundo Bobbio, Matteucci & Pasquino (1998, p. 949), é “uma cidade auténoma e soberana, cujo
guadro institucional é caracterizado por uma ou varias magistraturas, por um conselho e por uma assembleia
de cidaddos (politai)”.
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diferente, ainda ha uma linha de conexdo que leva de Epicuro a Helvetius ¢
Bentham. O utilitarismo ruidoso e vulgar de Bentham sem duvida teria chocado o
velho sabio. Mas, por mais que ndo gostemos de associa-los, devemos chama-los de
hedonistas em um sentido mais amplo. O terceiro elemento ¢ o contrato social, do
qual Epicuro, embora ndo seja o autor, foi um importante expoente. Mas a ideia foi
passada aos filosofos da lei natural, que a adotaram nos séculos XVII e XVIII, por
seus predecessores escolasticos, e esse fato ndo aponta para Epicuro.

(SCHUMPETER, 1994, p. 63, tradug@o nossa)

Do comentario de Schumpeter, pode-se inferir que Epicuro foi fundamental na construcao da
percepcao de que a realidade econdmica apresenta uma certa ordem (mecanicista) cognoscivel
e que a realidade social ndo passa de uma agregacio atomistica de sujeitos. A revelia de seu
mestre, na Historia do Pensamento Economico, ¢ Jeremy Bentham (acusado de vulgar, por
causa de sua inovacdo a tradicao epicurista) o grande defensor da felicidade geral como o

objetivo da politica de Estado e o que d4 uma nova conotacao ao principio do prazer.

2.2 A INFLUENCIA DE JEREMY BENTHAM (1748 — 1832) NA ANALISE ECONOMICA

Bentham se inspira no pensamento ético epicurista e constrdi seu pensamento politico a partir
dele. Ele defende que "a felicidade dos individuos de que se compde uma comunidade (...)
constitui o objetivo, o unico objetivo que o legislador deve ter em vista" (BENTHAM, 1984,

p. 13). Com efeito, esta ¢ a defini¢do de Bentham acerca do principio de utilidade:

Por principio de utilidade entende-se aquele principio que aprova ou desaprova
qualquer a¢do, segundo a tendéncia que tem a aumentar ou a diminuir a felicidade da
pessoa cujo interesse estd em jogo, ou, 0 que ¢ a mesma coisa em outros termos,
segundo a tendéncia a promover ou a comprometer a referida felicidade. Digo
qualquer agdo, com o que tenciono dizer que isto ndo vale somente para qualquer
acdo de um individuo particular, mas também de qualquer ato ou medida de

governo. (BENTHAM, 1984, p. 4)

Para avaliar a legislagao a partir da utilidade, Bentham define o que hoje os economistas
chamam de bem-estar social: ele concebe a sociedade como um corpo ficticio cujos membros

sdo os individuos (de certa forma, hd uma influéncia do atomismo nessa abordagem), o
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interesse da comunidade ¢ definido como a soma de tais interesses individuais e o interesse
individual ¢ definido como uma acdo ou omissdo em conformidade com o principio de
utilidade (BENTHAM, 1984, p. 4). Em termos matematicos, a expressao (2.1) diz que o

bem-estar social W ¢ a soma ponderada das utilidades individuais U » onde a ¢ a importancia

relativa do individuo i para a coletividade (n agentes):
wv, ..U)= Y aU (2.1)

Como corolario do principio de utilidade, ¢ atribuido a Bentham o adagio “todos contam por

um e nao por mais de um”, onde Vi(ai = a) e assumindo que a = 1, podemos apenas somar

as utilidades individuais para obter o bem-estar social, conforme a expressao (2. 2):
n n n n
W(Ul, Un) =YalU,=YXal=axU=3xU, (2.2)
i=1 i=1 i=1 i=1

Por que o principio de utilidade € o critério por exceléncia de avaliagdo normativa das
instituicdes? Para Bentham, ¢ necessario utilizd-lo porque ele decorre da natureza humana.
Mesmo manifestando aparente inconsisténcia em seu comportamento, o ser humano nao pode
negar-se a buscar o prazer e evitar a dor. E assim que ele inicia seu livro Uma Introdugdo aos

Principios da Moral e da Legislagdo, publicado em 1789:

A natureza colocou o género humano sob o dominio de dois senhores soberanos: a
dor ¢ o prazer. Somente a eles compete apontar o que devemos fazer, bem como
determinar o que na realidade faremos. Ao trono desses dois senhores esta
vinculada, por uma parte, a norma que distingue o que ¢ reto do que ¢ errado e, por

outra, a cadeia das causas e dos efeitos. (BENTHAM, 1984, p. 3)

Enquanto Epicuro considera o conhecimento das relagdes de causalidade como condi¢do
necessaria para avaliar eticamente as escolhas, Bentham afirma que a utilidade ndo ¢ apenas
um principio ético, mas também uma possivel explicagio do comportamento humano’, uma
vez que os agentes guiam suas agoes € omissdes a partir de certas normas. A preocupagao de
Epicuro ¢ exclusivamente ética, pois o cerne da filosofia moral classica ¢ o atingimento do

sumo bem (o bem mais importante), mas Bentham também pretende ndo s6 justificar, como

° Bentham concebe outros dois principios éticos: o ascetismo e a simpatia/antipatia. Enquanto o primeiro é
definido como a antitese da utilidade, o segundo pode ser entendido como o relativismo moral guiado pela
opinido publica. Tais principios, segundo o filésofo, sdo contrarios ao principio de utilidade.
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também explicar os fendmenos sociais. Hoje os economistas manifestam essa dupla

preocupacao ao realizarem analises normativas dependentes de anélises positivas.

Muitas criticas foram enderecadas a este principio como explicagdo do comportamento
humano: enquanto para Bentham a motiva¢cdo humana se reduz a maximizagao da utilidade, a
psicologia behaviorista ensina acerca dos reflexos (o modelo estimulo-resposta ¢ usado
inclusive pelos economistas comportamentais para tratar de estruturas de incentivo), os
antropologos culturais apontam para os processos de socializacdo e tipificagdo de papéis

sociais, apenas para citar alguns exemplos.

A despeito de tais criticas, Bentham nao esta interessado em provar ou demonstrar a validade
do seu principio. Ele deixa claro que a sua teoria tem natureza axiomatica, de forma que o que
ele pde em discussdo sdo as implicagdes decorrentes do principio de utilidade. Esta ndo ¢ uma

forma de proceder diferente da teoria econdmica atual:

Porventura a justeza do referido principio foi alguma vez formalmente contestada?
Parece que sim, por parte daqueles que ndo sabiam o que diziam. Sera este principio
suscetivel de alguma demonstracdo direta? Parece que ndo. Com efeito, o principio
que se utiliza para demonstrar todas as outras coisas, ndo pode ele mesmo ser
demonstrado; uma cadeia de demonstracdes deve ter o seu inicio em algum ponto.
Consequentemente, fornecer uma tal demonstragdo ¢ tdo impossivel quanto

supérfluo. (BENTHAM, 1984, p. 5)

Para entender o que poderia ser acusado de arbitrariedade, deve-se esclarecer o que sdo
axiomas e teoremas do ponto de vista da logica matematica contemporanea. Dispensando uma
defini¢do das proposi¢des'®, a diferenga crucial entre axiomas e teoremas esta na necessidade
de demonstracdo: os teoremas sdo deduzidos dos axiomas que, por sua vez, sdo aceitos sem
demonstracdo. Inicialmente, havia uma preocupagao na escolha dos axiomas: eles deveriam
ser auto-evidentes e indubitdveis''. Alguns entendem, portanto, que a axiomatiza¢do nada
mais ¢ do que uma versdo do dogmatismo. No entanto, ¢ possivel ter sistemas axiomaticos

igualmente validos onde os axiomas de uma teoria contradizem axiomas de outras teorias. '

' H3 um debate bastante extenso na Filosofia da Linguagem, onde Gottlob Frege, Bertrand Russell e Ludwig
Wittgenstein sdo os principais expoentes.

"Cogito ergo sum, slogan do cartesianismo, é um axioma ao qual René Descartes atribuia tal carater de
indubitabilidade. Como este pretenso conhecimento sobreviveu, segundo ele, ao método da duvida
hiperbdlica, ele pode ser tratado como uma verdade a partir da qual se deduzem todas as demais.

2 Sobre esse tema, vide Quine (2011).
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Do ponto de vista ético, o principio de utilidade ¢ uma alternativa ao jusnaturalismo. Segundo
Pessanha (1984, p. 9), a legitimacdo do Direito a partir do contrato social ¢ rechagada por
Bentham, a revelia de Epicuro, pois ainda subsiste a pergunta do porqué os contratos devem
ser cumpridos. O principio pacta sunt servanda do Direito Civil, por exemplo, ¢ baseado na
coercitividade da norma juridica, mas a questdo de Bentham é moral: na esteira da filosofia
moral moderna, a preocupacao ¢ justificar racionalmente o dever. Se a existéncia do Estado ¢
legitimada pelo contrato social, qual(is) €é(sdo) o(s) fundamento(s) moral(is) de tal contrato?
Esta ¢ uma preocupacdo diversa da filosofia classica, pois o contrato social ndo almeja
garantir o sumo bem (felicidade) universalmente, mas justificar a coercitividade estatal. Dai a

formulagdo benthamita de legitimidade estatal a partir do principio de utilidade.

Bentham concebe a utilidade numa perspectiva cardinal, ou seja, como uma variavel passivel
de mensurac¢dao. Com efeito, no capitulo IV intitulado Método para medir uma soma de prazer
ou de dor, Bentham elenca seis circunstancias que devem ser consideradas para o calculo

hedonista:

(1) A sua intensidade.

2) A sua duragdo.

3) A sua certeza ou incerteza.
@) A sua proximidade no tempo ou a sua longinquidade. (...)
(5) A sua fecundidade, vale dizer, a probabilidade que o prazer ou a dor tém de

serem seguidos por sensacdes da mesma espécie, isto €, de prazer, quando se trata de

um prazer, ¢ de dor, em se tratando de uma dor.

(6) A sua pureza, ou seja, a probabilidade que o prazer ou a dor tém de serem
seguidos por sensagdes do tipo contrario, isto €, de dores no caso de um prazer, e de

prazeres, em se tratando de uma dor. (BENTHAM, 1984, p. 16)

Em Bentham h4a uma mudanga de paradigma que impactou a histéria do pensamento
econdmico no que diz respeito a teoria do valor: com efeito, a teoria do valor-utilidade
substituiu a teoria do valor-trabalho'. Esta é uma das principais diferengas entre a Economia
Politica Classica ¢ a Economia Neoclassica. Abriu-se mao da objetividade do trabalho em
favor da subjetividade da utilidade; caiu por terra a nocao de valor intrinseco dos bens. Assim,

o preco surge nas relagdes de troca entre os agentes, que avaliam subjetivamente a utilidade

3 Hunt e Lautzenheiser (2013) notam um renascimento da teoria do valor-trabalho no fim da década de 1960 a
partir da constatacdo de compatibilidade entre a teoria neorricardiana do valor de Piero Sraffa e da teoria
marxista.
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de todo o plano de consumo. Tal subjetividade também € um ponto de inflexdo em relagdo a
doutrina epicurista, visto que no pensamento utilitarista cldssico nao ha juizo de valor no que
concerne a concepgao subjetiva de felicidade, mas sim em relagdo a formulacao do calculo

utilitario.

A economia neoclassica substituiu a perspectiva cardinal pela abordagem ordinal. Esta
diferenga ndo ¢ sem importancia, visto que proporcionou verdadeiro avanco ao conhecimento
econdmico. Se antes os economistas preocupavam-se em medir a utilidade, hoje sabe-se que ¢
prescindivel a comparacao interpessoal de utilidade para realizar anélises de mercado. O uso
de fungdes de utilidade ordinal estd bem disseminado, no qual “a utilidade passou a ser vista
somente como um modo de descrever as preferéncias” (VARIAN, 2012, p. 56): dadas duas
cestas de consumo x e y, tendo a funcdo de utilidade ordinal f:x — U, U(x) > U(y)
significa apenas que o agente prefere estritamente a cesta x a cesta y. Assim, torna-se

evidente o esvaziamento histdorico do conteudo ético do principio de utilidade.

Este foi um giro copernicano, porém ndo tdo exitoso quanto possa parecer a primeira vista.
Além da superagdo do atributo cardinal da utilidade, o papel que o conceito de racionalidade
econdmica realiza na teoria economica afasta Bentham da analise econdmica contemporanea.
Enquanto no pensamento de Bentham (Jevons, Menger e Walras compartilhavam o mesmo
entendimento) a maximizagdo da utilidade pode implicar em escolhas racionais ou ndo', a
economia neoclassica parte da escolha racional para implicar comportamento otimizador, uma

vez que o protagonismo ¢ exercido pelas preferéncias exogenas do homo economicus.

A abordagem da preferéncia revelada', em seu afi de axiomatizar o comportamento
econdmico'®, tem no modelo Arrow-Debreu de equilibrio geral o ideal neoclassico de escolha

racional (GEANAKOPLOS, 2018, p. 453). Tal escolha ¢ caracterizada pelos pressupostos

(axiomas) de completude, reflexividade e transitividade'” e tem como pano de fundo a

4 A teoria sobre poupanca de Béhm-Bawerk argumenta que a n3o-negatividade necesséria das taxas de juros
procede, em parte, de escolhas irracionais, pois era assumido que a utilidade era produzida instantaneamente
(GEANAKOPLOS, 2018, p. 454).

> Esta abordagem n3o estd isenta de criticas. A Economia Comportamental defende que consumidores tem
problemas de racionalidade, inclusive, problemas de instabilidade de preferéncias ou, pior, incompletude de
preferéncias. Para um aprofundamento nesta matéria, vide Avila & Bianchi (2019).

'8 Criticas muito contundentes & teoria da preferéncia revelada de Paul Samuelson foram feitas por Wong
(2006).

7 A intransitividade das preferéncias ocupou parte expressiva da teoria da escolha social. Um exemplo de
enfrentamento a este problema é o conceito de sensibilidade finita, vide NG (1975).
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estabilidade das preferéncias'®. Embora ndo seja parte do escopo deste trabalho o
aprofundamento a critica da racionalidade econdmica neoclassica'®, por ora ¢ suficiente dizer
que considerar o comportamento otimizador como hipodtese primitiva € o comportamento
racional como consequéncia ldgica configura uma teoria mais geral, por incorporar escolhas
irracionais. Ou seja, a teoria neocldssica do equilibrio geral padece de reducionismo
metodoldgico, compreendido como a constru¢do de uma teoria “de um modo tal que
enfraquece a possibilidade de descricao, explicagdo ou previsao de importantes fendmenos

complexos” (VERCELLLI, 2016).

Uma das criticas mais contundentes ao pensamento de Bentham, liderada atualmente por
Rawls (2000) na literatura contratualista, ¢ a nocdo de que o utilitarismo nao tem
preocupagdes distributivas. No entanto, a questdo distributiva no pensamento utilitarista ¢
central, pois um dos objetivos do ordenamento juridico (chamado de Pannomion por
Bentham) ¢ assegurar “a aproximacdo mais proxima da igualdade absoluta na distribui¢do da

0

questdo da abundincia”®. Contrariamente a percep¢do dos contratualistas, existe uma

verdadeira teoria utilitarista de justi¢a distributiva, iniciada por Bentham, cuja versdo

atualizada ¢é apresentada a seguir?'.

Assumindo uma sociedade com 2 individuos igualmente importantes, o bem-estar social ¢

dado por: W =U .t U 5 Ao avaliar uma politica distributiva nestes termos, a condi¢do de
ganhos sociais de bem-estar ¢ Wt > Wb, onde Wt ¢ o bem-estar social no periodo atual t e

Wb ¢ o bem-estar social no periodo base b. Desta defini¢do, deduz-se que

b b . .. b b .
Ui + U; > U1 + U2 implica em Ui — U1 > U2 — U;. Esta relagdo diz que, para que o
bem-estar social cres¢a, o ganho de um agente deve ser maior que a perda do outro agente, ou
) t b t b t b t b e
seja, U1 — U1 >— (U2 — Uz) ou U2 — U2 >— (U1 — U1)' Se houver uma redistribui¢ao de
renda, qual sentido deve ser preferido: transferir do rico para o pobre ou do pobre para o rico?

Para resolver esta questdo, Bentham evoca o conceito de utilidade marginal decrescente:

8sztompka (2005, p. 90) argumenta que a estabilidade é um conceito relativo, uma vez que uma variavel sé
pode ser considerada estavel em relacdo a outra variavel; além disso, este é um conceito dependente do
conceito de tempo, pois estabilidade significa “continuidade ao longo do tempo” (GIDDENS, 1979, p. 199). Logo,
ndo pode ser entendido de modo estatico.

9 A Economia Comportamental se constrdi a partir do questionamento da tese de que os agentes s3o racionais;
para isso ela se vale da contribui¢do da Psicologia, especialmente do pensamento behaviorista.

20 BENTHAM, 2004, p. 92, tradug3o nossa.

2L A formalizagio matematica deste argumento de Bentham é atribuida a Edgeworth (1881).



24

As quantidades de riqueza em questdo, consideradas em estado de repouso, estdo
realmente nas maos das duas partes em questdo: nem entrando nem saindo das maos

de nenhum deles.

1. Ceeteris paribus, — a cada particula da matéria da riqueza corresponde uma

particula da matéria da felicidade. Conseqiientemente, dai,

2. Na medida em que depende da riqueza, — de duas pessoas com fortunas
desiguais, aquele que tem mais riqueza deve ser considerado por um

legislador como tendo mais felicidade.

3. Mas a quantidade de felicidade ndo aumentard em nada perto da mesma
propor¢do que a quantidade de riqueza: — dez mil vezes a quantidade de
riqueza ndo trara consigo dez mil vezes a quantidade de felicidade. Sera
mesmo motivo de davida se dez mil vezes a riqueza em geral trara consigo

o dobro da felicidade. Assim ¢, que,

4. O efeito da riqueza na produg@o da felicidade vai diminuindo, & medida que
vai aumentando a quantidade pela qual a riqueza de um homem excede a de
outro: em outras palavras, a quantidade de felicidade produzida por uma
particula de riqueza (cada particula sendo da mesma magnitude) sera cada
vez menor em cada particula; a segunda produzird menos que a primeira, a
terceira mais que a segunda e assim por diante. (BENTHAM, 2005, p. 113,

tradug@o nossa)

Bentham esta se referindo ao principio da utilidade marginal decrescente, porém aplicado a
renda. Um agente, ao decidir quais bens e que respectivas quantidades obter, aloca sua renda
entre os bens que lhe proporcionam a maior utilidade total possivel. A um nivel de renda
qualquer, ele consome todos os bens disponiveis acessiveis ao seu orcamento que lhe sdo os
mais satisfatorios, ou seja, os bens que ele ndo consome em dado nivel de renda lhe
proporcionam menos utilidade do que os efetivamente escolhidos. Se o agente experimentar
um aumento de renda, ele podera ampliar seu consumo e, consequentemente, seu bem-estar,
porém o bem-estar ndo aumenta proporcionalmente a renda. Aquilo que foi rejeitado em um
nivel baixo de renda e que podera ser consumido num nivel mais alto proporciona menos
utilidade do que o que foi escolhido num nivel baixo de renda. Logo, a medida que a renda
aumenta, o ganho adicional de utilidade cai porque o agente podera consumir bens cada vez

menos satisfatorios.

Hodiernamente, a proposi¢ao de Bentham pode ser formalizada através do conceito de

utilidade indireta. Denotando P, 0 prego dobem i, p = (pl, . pn) o vetor de n pregos, X a
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5
quantidade do bem i, x = (x P xn) o vetor de n quantidades, m a renda monetaria, V' a

utilidade indireta e seja o objetivo do agente econdmico a maximiza¢ao do bem-estar obtido

n

pelo consumo, sendo este restrito pela renda; obtém-se: max U (;) s.a. Y px =m implica
i=1
*

* > *
em x =X (p, m), onde x ¢ a escolha 6tima do consumo. Assim a funcdo de utilidade

indireta ¢ definida por: V(;, m) = V(x*(;, m)) O que Bentham afirmaria numa linguagem
matematica ¢ que ambas as func¢des de utilidade direta e indireta possuem a propriedade de
crescer a taxas decrescentes: U'(x) > 0, U"(x) < 0,V'(m) > 0e V'"(m) < 0. Um exemplo ¢
dado no Apéndice A.

Portanto, assumindo que o primeiro individuo ¢ pobre e o segundo ¢ rico, cada um com sua

respectiva renda m, e sua respectiva funcdo utilidade indireta Vi, o estado inicial da economia
pode ser entendido da seguinte forma: m ,<m, implica que V 1(m 1) < Vz(mz)’ ou seja,
individuos ricos sdo mais felizes que individuos pobres, pois V'(m) > 0. Se for realizada uma

.. t t t b t b L. o
transferéncia de renda s tal que m, <m, onde m =m +sem,=m, —s,a politica nao

altera a estratificacdo social; no entanto, V1(m1) < Vz(mz) implica que V;(ml) > V'Z(mz),

pois V''(m) < 0. Concebendo a transferéncia de renda nestes moldes, onde a transferéncia

~ . t b b b
ndo afeta a renda agregada, ou seja, Zmi =m +s+m —s= Zmi, o resultado da

politica ¢ que V 1(S) >V . (s) faz com que o aumento da renda do pobre gere mais bem-estar

social do que a perda de bem-estar do rico devido a queda de sua respectiva renda; em outras

palavras, o beneficio para o pobre € maior do que o prejuizo para o rico. Aliando a conclusao
. t b t b\ . . . ¢~
anterior de que U ,— U, > \U,-U, implica em W >W,, isso corrobora a posi¢ao de

Bentham de que uma politica redistributiva progressiva (redutora da desigualdade) de renda ¢

compativel com o principio de utilidade.”

22 Este argumento serd expandido no capitulo que trata da teoria da distribui¢io étima da renda.
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Um contra-argumento valido, porém aparentemente incorreto, é assumir a hipotese de
utilidade marginal crescente: deve ficar claro que se a perda do pobre for menor que o ganho
do rico, o aumento da desigualdade implica em aumento do bem-estar social. Para corroborar
a incorrecao, estudos em Psicologia da Saude apontam para uma maior razoabilidade fatica da
hipotese de utilidade marginal decrescente. Com efeito, tornou-se um fato estilizado a
constatagdo de que o nivel de felicidade ou bem-estar subjetivo ¢ estavel ao longo do ciclo de
vida; existe um certo “ponto de referéncia”™® (em linguagem econdmica, pode-se pensar
analogamente em um ponto de saciedade) em torno do qual o bem-estar subjetivo varia, de
forma que eventos, inclusive monetarios, ndo tem efeitos permanentes, mas apenas oscilagdes
temporarias. Em outras palavras, embora logicamente seja valido argumentar que a redugao
da desigualdade possa diminuir o bem-estar em funcao da auséncia de saciedade, parece ser
mais correto defender que a existéncia psicologica da saciedade significa que bens ndo
escolhidos a um determinado nivel de renda proporcionam menos satisfacio do que os

efetivamente escolhidos.

Uma critica que se faz diz respeito ao questionamento do dever do individuo em contribuir
para a felicidade geral, renunciando aos direitos naturais. Embora a redistribui¢do progressiva
aumente o bem-estar social, seguindo a linha argumentativa defendida, ¢ véalido perguntar por
que o agente rico cederia parte de sua renda se isto reduz a sua propria felicidade. Este ¢ o
problema da obrigagdo moral frente ao egoismo ético. Bentham responde que a redugdo da
desigualdade deve ser “a aproximag¢do mais proéxima consistente com a seguranca

universal”?’

, ou seja, deve ser preservada a seguranga juridica. Aristdteles de forma mais
contundente, por sua vez, “ndo responde a critica da agdo justa dizendo que devemos
sacrificar nosso proprio bem as exigéncias da justica, mas dizendo que perdemos nosso
proprio bem se rejeitamos tais exigéncias” (RAWLS apud IRWIN, 2005, p. 7). Apesar de tais
criticas ao pensamento utilitarista, coube a John Stuart Mill desenvolver o pensamento legado

por seu mestre.

BMortari (2016) diferencia validade e correcdo de um argumento: validade é o atributo do argumento cujas
conclusdes sdo consequéncia ldgica das premissas e correcdo € o atributo do argumento cujas proposicoes
(premissas e conclusGes) sdo verdadeiras. Portanto, um argumento valido e incorreto é uma cadeia racional de
pensamentos que nao sobreviveu ao teste empirico.

* Sobre a relagdio entre dinheiro e felicidade na Psicologia, uma revisdo sucinta de literatura pode ser
encontrada em Priester & Petty (2011).

2> BENTHAM, 2004, p. 92, tradug3o nossa.
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2.3 A INFLUENCIA DE JOHN STUART MILL (1806 — 1873) NA ANALISE ECONOMICA

Embora possamos encontrar claramente em Bentham uma defesa do combate a desigualdade
de renda, John Stuart Mill argumenta por meandros menos 6bvios. O motivo por trds desta
suposta ambiguidade ¢ uma argumentagdo empregada pelo filésofo e economista muito
controversa ¢ tida como pouco convincente. Com efeito, sua teoria normativa acerca da
distribuigdo econdmica nunca foi explicitada em seus escritos. A guisa de exemplo de
tamanha ambiguidade, uma de suas declaragdes pode inclusive descaracterizd-lo na

interpretagdo de muitos* como um defensor do liberalismo?’:

Se, portanto, a escolha fosse feita entre o comunismo com todas as suas chances e o
estado atual da sociedade com todos os seus sofrimentos e injusti¢as; se a institui¢ao
da propriedade privada trouxe necessariamente consigo como consequéncia que o
produto do trabalho deveria ser distribuido como o vemos agora, quase em uma
proporgdo inversa ao trabalho — as maiores porg¢des para aqueles que nunca
trabalharam, por¢des quase tdo grandes para aqueles cujo trabalho é quase nominal,
e assim em escala decrescente, a remuneragdo diminuindo a medida que o trabalho
se torna mais dificil e desagradavel, até que o trabalho corporal mais cansativo e
exaustivo ndo pode contar com certeza de poder ganhar até mesmo o necessario para
vida; se esta ou o comunismo fosse a alternativa, todas as dificuldades, grandes ou
pequenas, do comunismo seriam apenas como p6 na balanca. (MILL, 1965a, p. 207,

tradu¢do nossa)

Em outros casos, Mill ¢ extremamente preciso em seus posicionamentos. Em carta a Arthur
Helps, ele demonstra com grande ardor sua aversdo a desigualdade, inclusive como ela so se

justifica a medida que o bem-estar social ¢ atendido:

Como vejo a desigualdade como sempre um mal em si, ndo concordo com ninguém
que usaria a maquinaria da sociedade com o propodsito de promové-la. Toda a
desigualdade que surge necessariamente da protecao de todas as pessoas no livre uso
de suas faculdades de corpo e mente e no gozo do que estes podem obter para elas
deve ser submetida em prol de um bem maior: mas certamente ndo vejo necessidade
de adiciona-la artificialmente, enquanto vejo muito para tempera-la, imprimindo
tanto nas leis quanto nos usos da humanidade, tanto quanto possivel, a tendéncia

contraria. (MILL, 1972, p. 2002, tradugdo nossa)

%6 0 Partido Novo, ideologicamente alinhado a direita, o exalta como um dos grandes nomes do liberalismo.
ZCrisp (1997, p. 7) relata que a elei¢do de Mill em 1865 ao Parlamento Britanico permitiu pela primeira vez a
unido entre a esquerda intelectual e a classe trabalhadora.
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Se ha em Mill algum modelo utdpico de sociedade, pode-se dizer que ele atende ao principio
da maior felicidade possivel e € caracterizado pelo igualitarismo, no qual o “melhor estado
para a natureza humana ¢ aquele em que, embora ninguém seja pobre, ninguém deseja ser
mais rico, nem tem razdo para temer ser empurrado para tras pelos esfor¢os de outros para se

impulsionar” (MILL, 1965b, p. 754, traducdo nossa).

Enquanto Jeremy Bentham entende que a moral alcanga todo o comportamento humano,
inclusive o econdmico, Mill reduz o escopo da investigagdo ética. Distinguindo ciéncia
(empeiria) e arte (téchne) a la Platdo, “a ciéncia toma cogni¢do de um fenomeno, e se esforca
em descobrir sua lei; a arte propde um fim e procura meios para efetud-lo” (MILL, 1984, p.
297). Esta distingao ¢ significativa, pois ha uma separagao entre teorias e regras de conduta:
no caso das ciéncias sociais, ndo cabe a elas orientar o comportamento, mas sim tdo somente
explica-lo*. No entanto, “se (...) a economia politica for uma ciéncia, ndo pode ser uma
colecdo de regras praticas, embora seja possivel que regras praticas sejam fundadas nela, a
menos que ela seja uma ciéncia inutil” (MILL, 1984, p. 297). Pode-se entender, portanto, que,
embora o principio de utilidade tenha natureza ética, assumindo que a valoracdo da utilidade
dos bens ¢é subjetiva®® (definida por cada agente econdmico em particular), a proposi¢do “a
redistribuicdo progressiva da renda gera crescimento do bem-estar social” ndo tem natureza
¢ética, uma vez que a cadeia de conectivos 1dgicos necessarios a construgao desta proposicao ¢
independente de qualquer teoria normativa. A partir da constatacdo de que ha tal implicacao
material, pode-se criar regras praticas de progressividade na redistribuicdo de renda a fim de
elevar o bem-estar social, caso este seja o objetivo pretendido pelo governo. Tal
posicionamento estd em consonancia com a pratica atual de realizar andlises normativas

dependentes de analises positivas, analises estas que t€m nitido seu carater cientifico.

Faz-se necessario deter-se um pouco na valoragdo subjetiva da utilidade dos bens®. A
valoragao tem origem psicoldgica e natureza €tica, pois a natureza humana ¢ caracterizada
pelo comportamento orientado a objetivos. Em linguagem contemporanea, a ordenagdo das
preferéncias entre cestas de consumo tem natureza exdgena, ou seja, ndo ¢ resultado de

fenomenos economicos. Ao indagar-se sobre o lugar da Economia Politica nos diferentes

% Aqui ha claramente uma divergéncia em relacdo a tradicdo marxista, pois em Marx ha uma verdadeira
Filosofia da Praxis.

» Jeremy Bentham e Stuart Mill (ao lado de Jean-Baptiste Say e Nassau Senior) s3o considerados os principais
expoentes do Subjetivismo Racionalista. Para mais informagdes, vide Hunt e Lautzenheiser (2013).

%0 A subjetividade é um conceito em disputa. Nascimento Junior (2007) entende que o axioma da preferéncia
revelada tem natureza objetiva, pois a utilidade ordinal é representada pela renda real, ou seja, passivel de
mensuragao.
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ramos do conhecimento humano, Mill distingue entre ciéncias fisicas e ciéncias morais:
enquanto as primeiras tratam dos fendmenos dependentes das leis da matéria, as ultimas
tratam dos fendmenos que dependem das leis da mente. A Economia Politica pertence a
segunda categoria, pois o comportamento econdmico ¢ fortemente explicado por uma lei
especifica da mente segundo a qual “o homem deseja apoderar-se da subsisténcia e
consequentemente determina os meios necessarios para obté-la” (MILL, 1984, p. 301). Esta
compreensdo de Mill € compativel com a argumentacdo de Céfalo, apresentada na secao
anterior. A busca pela riqueza ¢ central para a definicdo de Economia Politica no pensamento
de Mill, destarte assim ele a define: “A ciéncia que trata da produgao e distribuicdo da riqueza
na medida em que dependam das leis da natureza humana” ou “A ciéncia relacionada as leis
morais ou psicologicas da produgdo e distribui¢do da riqueza” (MILL, 1984, p. 302). Fica
patente, nesta taxonomia epistemoldgica, a necessidade de buscar fundamentos psicologicos
para a teoria econdmica, tal como Epicuro sugere. Encontrar as raizes psicologicas do
comportamento econdmico nao €, portanto, fazer andlise economica, embora seja central para

o trabalho dos economistas.

Um caso em que a controvérsia ¢ significativa acerca do fildsofo € a questdo de saber que tipo
de utilitarismo ele defende. Para uns, ele ¢ adepto do utilitarismo de ato; para outros, ele
defende uma versao do utilitarismo de regras. Esta ¢ uma questdo muito cara aos intérpretes
de Mill, pois esta no centro do debate das criticas de Rawls ao pensamento utilitarista. Desde
1971, quando este publicou Uma teoria da justica, uma miriade de trabalhos foi produzida,
reavivando o debate filos6fico em matéria politica. Para a constru¢do de uma teoria normativa

da distribui¢ao econOmica, ¢ vital que tal controvérsia seja resolvida.

Faz-se mister, portanto, discernir entre utilitarismo de ato e utilitarismo de regras. Segundo
Richard Brandt (1959, p. 382), o utilitarismo de ato ¢ a maximizacdo da utilidade liquida
esperada, ou seja, ¢ a hipdtese mainstream de comportamento racional dos agentes
econdmicos em contexto de risco/incerteza. E como se a Economia Neoclassica assumisse
que o homo economicus fosse um utilitarista de ato e ndo tivesse nenhuma predilecdo por
qualquer outra teoria moral. Assumindo esta hipdtese, a Microeconomia investiga as
implicacdes desse ethos nos mercados, com especial atencdo recentemente aqueles mercados

nos quais hd o fendmeno da assimetria de informacao.

Ha uma série de problemas em adotar o utilitarismo de ato como regra de conduta. Uma de

suas grandes desvantagens ¢ a auséncia de garantias a direitos legalmente constituidos: se o
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calculo utilitario individual de um agente demonstra um ganho marginal de utilidade em
cometer crimes, a teoria diz que € moralmente correto fazé-lo. Embora a teoria economica do
crime desenvolvida por Becker (1992) assuma que os agentes criminosos sao racionais, o que
estd em discussdo aqui ndo € a hipotese explicativa mas a definicdo de moral: a instabilidade
politica decorrente da aprovagdo de tais crimes, no pior dos cenarios, pode levar ao estado de
natureza hobbesiano. Assiste razao parcial, portanto, a Rawls (2000) a critica segundo a qual

o utilitarismo ndo pode ser uma teoria normativa acatada pelas democracias.

O utilitarismo de regras, por sua vez, afirma a moralidade de certas normas que sdo
consentaneas com o principio de utilidade. Em outras palavras, no conflito entre atos e
normas que atendem ao principio da maxima felicidade, o utilitarismo de regras afirma que a
regra utilitdria ndo deve ser desobedecida mesmo que tal ato gere algum ganho marginal de
utilidade. Embora reconheca a dificuldade intrinseca na defini¢do precisa desta teoria, em
funcdo da diversidade interpretativa de seus cultores, Brandt (1959, p. 396-397) a define

assim:

E obrigatério acima de tudo para um agente realizar um ato A se e somente se a
prescrigdo para que seja executado [“Faga A!”] segue logicamente de uma descrigdo
completa da situacdo do agente mais prescricdes ideais para sua comunidade; e
prescricdes ideais para sua comunidade sfo aquele conjunto de imperativos
universais [da forma “Faga A nas circunstancias C”] contendo nenhum nome
proprio, que ¢ (a) completo e tdo econdomico em imperativos distintos e em
conceitos quanto compativel com a completude, e tal que (b) um esforco
consciencioso para obedecé-lo, por todos na comunidade do agente, teria maior
utilidade liquida esperada do que um esforgo semelhante para obedecer a qualquer

outro conjunto de imperativos. (BRANDT 1959, p. 396-397, tradugdo nossa)

Da defini¢ao apresentada, pode-se depreender alguns elementos: (i) o caso concreto, ou seja,
um conjunto de circunstancias especificas no qual o agente se encontra; (ii) a norma geral, ou
seja, um comando normativo impessoal que € aplicavel ao caso concreto; (iif) a completude
do conjunto de todas as normas gerais, isto €, todas as circunstancias possiveis de
acdo/omissao do agente devem estar previstas nas normas, de forma que nao ha indecisao do
status moral da conduta; (iv) a independéncia das normas gerais, ou seja, nenhuma norma
deve ser consequéncia logica das demais a fim de evitar normas supérfluas e; (v) a
maximizacdo do bem-estar social oriunda do cumprimento (unanime e voluntario) da norma

geral.
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A aplicagdo da norma geral ao caso concreto, na linguagem juridica, ¢ o processo de
subsungdo. Ferraz Junior, por sua vez, eleva a subsungdo ao status de dogma, denotando sua

importancia historica para a Ciéncia do Direito:

De modo geral, pelo procedimento construtivo, as regras juridicas séo referidas a um
principio ou a um pequeno numero de principios e dai deduzidas. Pelo dogma da
subsungdo, segundo o modelo da légica classica, o raciocinio juridico se
caracterizaria pelo estabelecimento tanto de uma premissa maior, a qual conteria a
diretiva legal genérica, quanto da premissa menor, que expressaria o0 caso concreto,
sendo a conclusdo a manifestacdo do juizo concreto ou decisdo. Independentemente
do carater 16gico-formal da construg¢do e da subsuncao, e sem querer fazer aqui uma
generalizacdo indevida, é possivel afirmar que, grosso modo, esses dois
procedimentos marcam significativamente o desenvolvimento da dogmatica no

século XIX. (FERRAZ JUNIOR, 2018, p. 54)

No entanto, apesar de haver uma grande tradicdo hermenéutica acerca da aplicacdo do
processo subsuntivo, a realidade dos tribunais esta longe de tal procedimento, uma vez que,
segundo Hans Kelsen, autor do classico Teoria Pura do Direito, “o juiz decide a partir da sua
discricionariedade, de seu poder que esta respaldado pelas competéncias estatais que lhe sdao

atribuidas” (KELSEN apud MASCARO, 2012, p. 169).

O ultimo elemento ¢ essencial: a conduta ¢ moral a medida que obedece a norma que, por sua
vez, atende ao principio de utilidade. O calculo econdmico faz juizo de valor se e somente se
esta avaliando o impacto econdmico das normas. Em outras palavras, ndo ¢ suficiente haver
calculo utilitario para que haja juizo de valor; € necessario que o calculo utilitario seja uma
avaliacdo do impacto do cumprimento da norma em questao. Aqui esta o papel do economista
que faz analise normativa: trata-se de avaliar se e quando as normas gerais (institucionalizadas

ou ndo) maximizam ou ndo o bem-estar social.

A defini¢ao da analise econdmica normativa ora apresentada depende de uma discussao
prévia em sede de epistemologia moral: qual o valor epistémico das normas gerais? Trés
grandes linhas de argumentacdo se apresentam neste imbroglio: naturalismo, ndo-naturalismo
e nao-cognitivismo. Segundo Brandt (1959, p. 152), tanto o naturalismo quanto o

ndo-naturalismo sdo espécies de cognitivismo: essas correntes de pensamento defendem que
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os comandos morais sdo proposi¢des, ou seja, eles podem ser verdadeiros ou falsos’’. O
naturalismo ético se diferencia do nao-naturalismo ao defender que uma proposicao ética tem
seu valor-verdade definido a partir da observacao empirica enquanto o ndo-naturalismo nega a
possibilidade deste procedimento: o cerne da questdo € se uma proposi¢do ética ¢ uma forma
de conhecimento a priori*’ ou ndo. O ndo-cognitivismo, como ¢ de se esperar, nega a natureza
proposicional dos comandos normativos, pois tais comandos nao dizem como o mundo ¢, mas

como deve ser.

Mill em seu livro Utilitarismo defende o naturalismo ético. Por ser um adepto radical do
empirismo britanico, ele argumenta que a utilidade dos bens s6 pode ser conhecida através da
experiéncia e que, portanto, 0S processos sensorio-perceptivos que influenciam a
aprendizagem fornecem a informacao bruta que sera usada na avaliagdo subjetiva da utilidade
dos bens. Assim, a ideia de que um senso de justica guia as escolhas morais ¢ rechagada pelo

filésofo no primeiro capitulo de Utilitarismo:

Nao se consegue evitar a dificuldade recorrendo a teoria popular segundo a qual ha
uma faculdade natural, um sentido ou instinto, que nos informa acerca daquilo que
estd certo e errado. Afinal, além de a propria existéncia de um tal sentido moral ser
uma das questdes em disputa, mesmo aqueles que acreditam nessa faculdade e t€ém
algumas pretensoes filosoficas foram obrigados a abandonar a ideia de que (...) ela
discerne aquilo que estd certo e errado no caso particular que enfrentamos. (...) A
escola intuitiva da ética, ndo menos do que aquela que podemos designar por escola
indutiva, insiste na necessidade de leis gerais. (...) De acordo com a primeira
opinido, os principios da moral sdo evidentes a priori, ndo exigindo outra coisa para
impor a sua aceitagdo além da compreensdo do significado dos termos. De acordo
com a outra doutrina, o certo e o errado, tal como a verdade e a falsidade, sdo

questdes de observacao e experiéncia. (MILL, 2005. p. 42-43)

De tudo o que foi dito até aqui, parece que o utilitarismo de regras depende da solucao de
duas controvérsias: (i) a subsun¢do, no ambito do Direito; (ii) a natureza proposicional e
empirica das regras gerais. A primeira controvérsia estd no cerne dos debates acerca do
ativismo judicial e da judicializagdo da politica; a segunda controvérsia, por sua vez, parece

ser um dos principais entraves ao desenvolvimento de sistemas de logica proposicional

31 Tradicionalmente, proposi¢des s3o definidas como declarages acerca do mundo: sdo verdadeiras quando
dizem o que ocorre no mundo e falsas quando dizem o que ndo ocorre. Este é o conceito aristotélico de
verdade, porém ndo é o que esta no estado da arte da légica matematica.

320 conhecimento a priori, segundo Kant, é o que n3o depende da experiéncia.
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deodntica, ou seja, decisdes juridicas informatizadas. Mas o que Mill tem a dizer no ambito da

justica distributiva?

Como dito anteriormente, ndo estd claro se Mill ¢ um utilitarista de ato ou de regra. Se for o
primeiro caso, cabe a ele a critica de Rawls sobre a impossibilidade de garantia de direitos; se
for o segundo caso, a teoria ainda ¢ defensavel. Assim Rawls expde o que entende ser o

problema de todas as versdes do utilitarismo acerca da justiga distributiva:

A caracteristica surpreendente da visdo utilitarista da justica reside no fato de que
ndo importa, exceto indiretamente, 0 modo como essa soma de satisfacdo se distribui
entre os individuos, assim como ndo importa, exceto indiretamente, 0 modo como
um homem distribui suas satisfacdes ao longo do tempo. A distribui¢do correta nos
dois casos ¢ aquela que permite a maxima realizagdo. A sociedade deve distribuir
seus meios de satisfacdo, quaisquer que sejam, direitos e deveres, oportunidades e
privilégios, e varias formas de riqueza, de modo a conseguir, se for possivel, esse
grau maximo. Mas por si s6 nenhuma distribui¢do de satisfagdo € melhor que outra,
excetuando-se a distribuigdo mais uniforme deve ser preferida em situagdes de

impasse. (RAWLS, 2000, p. 27-28)

Segundo Santos (2013, p. 97), Rawls entende que a desigualdade ndo representa um problema
de primeira grandeza para o utilitarismo, pois ela ¢ compativel com a concepgao utilitarista de
justica. Porém ele entende que hé injustica a medida que uns se sacrificam em detrimento dos
outros: segundo sua interpretagdo do utilitarismo, o que importa ¢ o valor agregado e ndo a
distribui¢do do valor. A revelia de Rawls, Santos (2013, p. 99) defende que Mill “ndo
aceitaria uma distribuicao que resulte em uma minoria totalmente desassistida na distribuigao

dos beneficios produzidos pela cooperagao social”.

Conforme exposto na sec¢do anterior, o fundador do movimento utilitarista, Jeremy Bentham,
defendia o igualitarismo de renda. Na mesma esteira, compreendendo Mill como um
utilitarista de ato, Berger (1984) também entende que o autor de Utilitarismo ¢ um
igualitarista. H4 quatro motivos pelos quais Berger defende que o pensamento de Mill ¢

avesso a desigualdade:

1. Desigualdades substantivas de riqueza, educagdo e poder sdo prima facie

erradas, e requerem justificagao.

2. Desigualdades substantivas que ndo devem permitir qualquer “ida a
faléncia” (“go to the wall”); deve ser garantida a redistribuicdo para

fornecer subsisténcia.
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3. Desigualdades ndo devem minar a posi¢do das pessoas como iguais. Em
concreto, isso significa que as desigualdades ndo devem resultar que alguns
ganhem poder completo sobre a vida dos outros, ou que algumas pessoas

sejam degradadas.

4. Somente determinados tipos de motivos servem para justificar a
desigualdade — que a desigualdade ndo fard alguém ficar em situacio pior,
ou que a desigualdade ¢ resultado da recompensa por merecimento. As
vantagens devem ser obtidas através do esfor¢o voluntario. (BERGER,

1984, p. 159-160 apud SANTOS, 2013, p. 99-100)

Em suma, a desigualdade deve ser a excecdo, justificada apenas em casos muito pontuais.
Para sustentar sua posicdo, Berger elenca trés argumentos que embasam a presenca do
igualitarismo na teoria milliana, a saber: (i) o argumento da vida moderna, (ii) o argumento

do prejuizo para os ndo-favorecidos e (iif) o argumento do prejuizo para os favorecidos.

O argumento da vida moderna parte da constatagdo da correlagdo entre processo civilizatorio
e cooperagdo social. A depender da diregdo de uma suposta relagdo de causalidade, tem-se

duas linhas argumentativas.

Na primeira linha, segundo Santos (2013, p. 91), Mill tinha a crenca que o avanco do processo
civilizatério eleva a necessidade de cooperagdo e interdependéncia entre os individuos. Como
a definicdo de maximizagdo do bem-estar social ¢ a definicdo de moralidade, o trabalho
cooperativo exige sacrificios do bem-estar individual que devem ser compensados com a
distribuicao equitativa da riqueza socialmente produzida. Portanto, ¢ justa a demanda das

classes menos favorecidas pela redug¢do da desigualdade.

Na segunda linha, segundo Santos (2013, p. 100), a cooperagdo ¢ a interdependéncia
estimulam o processo civilizatério, compreendido como a criacdo de dispositivos estatais e
organizagdes civis que objetivam as necessidades dos individuos. Assim, ha incentivos para a
representacdo politica de grupos menos favorecidos que vao buscar garantir os meios de
acesso ao bem-estar e, consequentemente, vao clamar por igualdade ou, pelo menos, menos

desigualdade social.

Sobre o clamor social pela redu¢dao da desigualdade, em seu livro Teoria dos Movimentos
Sociais, Gohn (2007, p. 20) observa que “enquanto a humanidade ndo resolver seus
problemas basicos de desigualdades sociais, opressdo e exclusdo, haverd lutas, havera

movimentos”. Na mesma esteira, em entrevista sobre a legislacdo societaria empresarial
9



35

britanica, Mill é questionado sobre os incentivos para a iniciativa empreendedora das classes
trabalhadoras. Nesta oportunidade, Mill defende politicas redistributivas como o tUnico

caminho para a reducdo da tensao social produzida pela desigualdade.

Vocé acha que ha algo no atual tom e temperamento das classes trabalhadoras que
tornaria desejavel agora dar atengdo a este assunto? Acho que ha neste momento
mais do que jamais houve antes, e é provavel que haja cada vez mais, um sentimento
da parte deles, contra todas as desigualdades que existem na sociedade. H4 um
sentimento desse tipo muito crescente, e a Unica forma de mitigar esse sentimento &
remover todas as desigualdades que podem ser removidas sem desvantagens

preponderantes. (MILL, 1967, p. 419, traducdo nossa)

Por sua vez, o argumento do prejuizo para os ndo-favorecidos ¢ a ideia de que a desigualdade
reduz o bem-estar daqueles que estdo nas classes mais baixas da estratificacdo social. Uma
distribuicdo desigual que desassiste completamente uma parte da populacdo retira-lhe os

meios necessarios para o atingimento da felicidade:

Se para alcangar a felicidade sdo necessarios certos meios ¢ uma distribui¢do
profundamente desigual priva as pessoas de acessar esses meios, entdo, uma
distribui¢do profundamente desigual ndo parece ser justa, pelo menos aos moldes
utilitaristas, uma vez que ndo gera o maximo de felicidade que poderia ser alcangado

com distribui¢des mais igualitarias. (SANTOS, 2013, p. 102)

Assim, a percepcdao de Rawls de que a distribuicdo de renda e riqueza nao importa para o
pensamento utilitarista ¢ refutada pelo pensamento milliano. Com efeito, Mill defende
inclusive a obrigacdo do Estado em compensar certos tipos de desigualdade, especialmente

desigualdades no tocante as oportunidades:

Aqui comega a grande divergéncia entre a doutrina de nosso autor e a de quase todos
os pensadores ingleses. Estas conferem ao Estado o direito e o dever de regular e,
quando possivel, abolir as desigualdades artificiais de que ele proprio € autor. Mas
ndo admitem que ela se preocupe com as desigualdades naturais. Que o “abuso”
deles deve ser corrigido, eles admitem de bom grado, pois quem afirmaré que abusos
de qualquer tipo ndo devem ser interferidos? Mas eles ndo consideram nada como
abuso de superioridade natural, exceto for¢a ou fraude. Desde que estes sejam
abstidos, eles consideram bom que os fortes possam colher 0 maximo proveito de
sua forca. E s6 assim, pensam eles, que todos os membros da comunidade sdo
incitados a exercer sua forga e a cultiva-la. Aqueles que defendem esse fundamento

tém do seu lado grande parte da razdo do caso; ainda ndo tudo, pois na corrida por
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um prémio, o estimulo ao esforg¢o por parte dos competidores s6 ¢ maior quando
todos comegam justos, isto €, quando as desigualdades naturais sdo compensadas por
pesos artificiais; ¢ a reclamacdo é que na corrida da vida nem tudo comeca justo; e
que, a menos que o Estado faga algo para fortalecer o lado mais fraco, a injustica se

torna totalmente esmagadora e desanimadora. (MILL, 1977, p. 591, tradug@o nossa)

Por fim, o argumento do prejuizo para os favorecidos trata do problema da obrigacdo moral
frente ao egoismo ético. Segundo Santos (2013, p. 104), Mill argumenta que a desigualdade
prejudica os favorecidos, pois ela gera corrup¢do moral entre os detentores do poder e da
riqueza, especialmente quando estes ndo sdo oriundos da meritocracia. Assim ¢ a

interpretacdo de Berger:

parte do significado da énfase sobre o mal do exercicio ilegitimo do poder é que Mill
poderia afirmar que igualdade (ou desigualdade) ndo possui meramente um valor
instrumental (ou desvalor). Com certeza, a desigualdade tem maus efeitos tanto
sobre as partes inferiores quanto as superiores, ¢ que pode ser que estamos mais
seguros em nossos direitos quando os outros partilham deles; mas se as relagdes de
dominagdo sdo inerentemente ruins, se elas incorporam necessariamente uma
negacdo dos aspectos basicos do bem-estar humano, entdo desigualdades que
manifestam estas relagdes de poder sdo elas mesmas ruins. (BERGER, 1984, p. 164

apud SANTOS, 2013, p. 105)

Este ¢ um argumento bastante controverso, mas demonstra a veeméncia com que a tradigdo
utilitarista defende o igualitarismo como um estado de coisas compativel com o principio de
utilidade. Sobre a ndo-adesdo de Mill ao comunismo e a defesa da igualdade, assim se

posiciona o fil6sofo:

Mas, proporcionalmente a nossa desconfianga dos meios que os socialistas propdem
para corrigir as desigualdades injustas na sorte da humanidade, consideramos que
cabe aos fildsofos e politicos empregar seus maiores esforgos para alcangar o mesmo
fim por uma adaptacdo dos padrdes existentes na maquinaria da sociedade?
Sustentamos com Bentham que a igualdade, embora ndo seja o tnico fim, ¢ um dos
fins de bons arranjos sociais; e que um sistema de instituigdes que ndo faz a balanga
girar em favor da igualdade, sempre que isso pode ser feito sem prejudicar a
seguranca da propriedade que ¢ produto e¢ recompensa do esforco pessoal, ¢
essencialmente um mau governo — um governo para poucos, para prejuizo de

muitos. (MILL, 1985, p. 360)
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Deve ficar claro que o utilitarismo de Mill ¢ mais refinado que o de Bentham. O utilitarismo
de ato ndo resiste a critica da ndo-garantia de direitos, além de outros problemas igualmente
sérios. Mill, por sua vez, dentro da tradi¢do utilitarista, desfez a confusao entre ética e ciéncia
econdmica sugerida por Bentham e fez uma defesa mais contundente da igualdade. No
entanto, a critica de Rawls segundo a qual a distribuicdo de utilidade ndo importa para a
maximizagdo da utilidade agregada ainda permanece valida? Uma resposta afirmativa sera

dada por Yew-Kwang Ng (1975), cujos argumentos serdao apresentados no proximo capitulo.
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3 TEORIAS DA DISTRIBUICAO OTIMA

Uma vez assentado o entendimento de que € possivel e coerente, do ponto de vista moral,
defender distribuicdes igualitdrias de renda, ¢ importante questionar: a maximizagdo do

bem-estar social implica necessariamente em divisao igualitaria de renda?

Neste capitulo, serdo apresentadas trés abordagens tributarias da tradicdo utilitarista: 1) ¢é
possivel separar questdes de equidade e de eficiéncia; ii) existem distribuicdes de renda
equitativas, onde a equalizacdo das rendas ¢ apenas um caso especifico e; iii) sob certas
condigdes, qualquer distribui¢do de utilidade que possa existir entre os individuos de uma

sociedade ¢ compativel com a maximizac¢ao do bem-estar social.

3.1 ECONOMIA NEOCLASSICA DO BEM-ESTAR

No capitulo anterior, foi apresentada a primeira concepg¢ao do conceito de utilidade, o pontapé
inicial do afastamento da teoria do valor-trabalho da Economia Politica Classica. Nessa
concepg¢do, Bentham argumenta acerca da existéncia de uma relacdo ndo-linear entre renda e
utilidade, que dé origem a utilidade marginal decrescente da renda. Neste trabalho, ela foi
tratada como uma hipdtese passivel de confirmagdo empirica, sob uma abordagem

psicologista:

O Psicologismo ¢ a prescrigdo metodoldgica de que os estados psicologicos sdo as
Unicas variaveis exdgenas permitidas além das dotagdes naturais. (...) O
individualismo psicologista ¢ a versdo do psicologismo que identifica o individuo

com seu estado psicologico. (BOLAND, 1982, p. 30, traduc@o nossa)

O sepultamento da teoria do valor-trabalho aconteceu no auge da Revolucdo Marginalista,
iniciada na década de 1870, na qual a andlise marginal aliada ao calculo infinitesimal
viabilizaram a teoria do valor-utilidade. Neste novo modo de abordar os problemas
econdmicos, ficou claro que tanto os defensores do capitalismo quanto os seus mais ferrenhos
criticos cometeram o pecado capital de identificar no trabalho a fonte do valor. A
incorporagao da Matematica foi crucial para reformular o carater de cientificidade das novas
teorias, devido ao legado positivista de Auguste Comte. Tais teorias construiram uma nova

escola de pensamento, que estd presente e atuante até os dias de hoje.
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A Economia Neoclassica, fruto da Revolucdo Marginalista, lida com questdes distributivas a
partir de problemas de otimizacdo com restrigdes. Sua abordagem consiste na pressuposicao
de que o comportamento econdmico € racional e restrito, ou seja, consistente com certos
objetivos bem definidos mas limitados pela escassez de recursos. Assim, o consumidor tem
seu comportamento orientado pela maximizacdo da utilidade dos bens e o produtor ¢
orientado pela maximizagdo dos lucros. Os consumidores sdo limitados pela restricao
or¢amentdria e os produtores pela restricao tecnologica. A producao tanto pode servir para
autoconsumo (um fendmeno geralmente ignorado) como direcionada ao mercado, de forma
que a simetria analitica do problema econémico dos agentes consubstancia-se na decisdo entre

comprar € vender:

Figura 2 — Decisiio Otima entre Comprar e Vender

X3

Curvas de indiferenga

ik

.
Xy

Reta orcamentaria
inclinagdo = - py/p,

Wy X X,

Fonte: VARIAN, 2012. p. 169

Na Figura 2, a dotacdo inicial ¢ denotada por (u) p o 2), a escolha 6tima ¢ denotada por

* *
(xl, xz) e a renda monetaria ¢ dada por m = p,w, tp,0, Neste exemplo, o agente ¢

comprador do bem 1(x1 > 0)1) e vendedor do bem Z(xz < wz), ou seja, a venda de

*

X, = 2| unidades do bem 2 financia a compra de

*

X, —w 1' unidades do bem 1.

Todos os agentes buscam maximizar a utilidade, porém estdo restritos ao valor de sua dotagdo

de recursos. A func¢do utilidade, conforme argumentado anteriormente, apenas tem o papel de
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descrever as preferéncias do agente que, por sua vez, sdo exdgenas. Neste problema de

otimizacdo sio validas as duas leis de Gossen®:

1.

A utilidade marginal do consumo ¢ decrescente: o aumento do consumo proporciona
aumento de utilidade, mas cada utilidade adicional ¢ menor que a anterior, pois o
consumidor se dirige a um estado de saciedade;

Os precos relativos refletem as utilidades marginais relativas dos bens, ou seja,

UM, P, UM, UM

N e p—z. Isto significa que os precos refletem a propensao
2 2 1 2

marginal a substituir um bem pelo outro, ou seja, os pregos relativos refletem a taxa

marginal de substitui¢do do consumidor.

Para entender as implicagdes distributivas do pensamento neoclassico, ¢ visita obrigatdria as

contribuigdes de Francis Edgeworth, Leon Walras e Vilfredo Pareto que se aglutinam no

Primeiro e no Segundo Teoremas do Bem-Estar Social. A ferramenta analitica

tradicionalmente utilizada no entendimento dos teoremas ¢ a Caixa de Edgeworth:

Figura 3 — Caixa de Edgeworth

Pessoa

Dotagio

Fonte: VARIAN, 2012, p. 614

Os limites da caixa sdo as quantidades totais dos bens, que sao consideradas fixas, pois este €

um modelo de trocas puras: ndo ha a incorporagdo da producdo. Conforme ensina Varian

(2012), um caso de especial interesse para a Teoria do Equilibrio Geral ¢ que cada agente

33 Embora a 12 lei j& esteja presente nos escritos de Jeremy Bentham, a 22 lei é uma contribuicdo totalmente
original de Herman Heinrich Gossen.
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possui preferéncias bem-comportadas, ou seja, preferéncias que possuem as seguintes

propriedades:

Completude: dadas duas cestas de consumo x e y, o agente sempre julgard qual ¢ a
melhor:
o Preferéncia estrita: uma cesta ¢ melhor que a outra;
o Indiferenca: ndo ha cesta melhor, pois ambas sdo igualmente uteis;
o Preferéncia fraca: ou uma cesta ¢ melhor que a outra ou ambas sdo igualmente
uteis;
e Reflexividade: o consumidor € indiferente entre cestas idénticas;
e Transitividade: ¢ possivel deduzir preferéncias indiretamente, ou seja, se x ¢ melhor
que y e y é¢ melhor que z, entdo x ¢ melhor que z;
e Monotonicidade: o aumento da quantidade implica em aumento da utilidade, enquanto
a saciedade ndo for atingida;

e Convexidade: a diversidade ¢ melhor que a especializagao do consumo.

O respeito a segunda lei de Gossen implica que, se os agentes estiverem em um mercado
perfeitamente competitivo, o resultado de equilibrio é dado pela condicdo geométrica de
tangéncia das curvas de indiferenga as restricoes orcamentarias de cada agente (que, nos
graficos sobrepostos da caixa*, sdo representadas pela mesma reta). Assim, como o equilibrio
de mercado ¢ obtido a partir do mutuo consentimento dos agentes e os ganhos mutuos de

troca sao esgotados, ele ¢ eficiente.

O conjunto de todos os pontos de tangéncia das curvas de indiferenga é chamado curva de
contrato (ou conjunto de Pareto) e ¢ caracterizado pela propriedade de eficiéncia: se for
proposto a um agente a saida de alguma alocagdo pertencente a curva de contrato, havera
oposicdo deste agente, devido a perda de seu bem-estar. Estar na curva de contrato sugere
dotar a economia de uma tendéncia a auséncia de conflitos, portanto ndo ¢ a toa que a
eficiéncia de Pareto seja um conceito central na analise neocléssica. Este ¢ o significado do

Primeiro Teorema do Bem-Estar Social, segundo o qual o equilibrio competitivo esgota os

ganhos das trocas®, conforme pode ser observado na Figura 4:

3 A sobreposicdo das curvas de indiferenca é uma adaptagio realizada por Walras ao gréfico inicialmente
construido por Edgeworth.
3% Uma excegdo importante é a existéncia de externalidades, que retiram do equilibrio competitivo a eficiéncia.
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Figura 4 — Eficiéncia de Pareto

Bem Pessoa
2 | Umaalocagdo Curva de B
eficiente de indiferenga
Pareto da pessoa A Curva de
contrato
M
Curva de
indiferenga — °
da pessoa B
Dotagao
Pessoa
A Bem

Fonte: VARIAN, 2012, p. 616

E importante notar que toda alocagdo derivada do bem-estar social 6timo também ¢ eficiente
no sentido de Pareto, se o bem-estar social for definido como uma funcao crescente das
utilidades individuais, como ¢ o caso da funcdo de bem-estar social utilitarista. Se este nao
fosse o caso, haveria uma alocagao factivel proporcionando mais bem-estar a algum agente do
que proporciona a alocacdo decorrente do bem-estar social 6timo, o que ¢ contraditorio. Isto
implica que as alocagdes defendidas pelos utilitaristas devem estar presentes na curva de

contrato.

Embora a caixa de Edgeworth seja um esquema para o caso de 2 mercados e 2 agentes, na
verdade trata-se de um caso especial do equilibrio geral walrasiano. E assumido que o
ambiente econdmico ¢ perfeitamente competitivo (o que nao faz sentido no caso de 2 agentes,
mas faz para o caso de maultiplos agentes agrupados que compartilham as mesmas
preferéncias intragrupo), de forma que os agentes nao tém individualmente qualquer
influéncia sobre os precos. A competicdo perfeita os obriga a aceitar os precos de mercado
que, por sua vez, sdo usados no calculo individual do consumo 6timo. Os pregos de
equilibrio®®, que sdo iguais para todos os agentes, sdo aqueles que igualam demanda e oferta
em todos os mercados. Edgeworth (1881, p. 20) demonstrou, na verdade, que o modelo de

trocas puras tem solu¢do indeterminada, pois qualquer alocacdo pertencente ao subconjunto

¢ E importante ressaltar que a existéncia de um vetor de precos em equilibrio continua sendo alvo de
discussdo. No contexto do modelo de equilibrio geral Arrow-Debreu, a estabilidade tatonnement tem sido
fortemente questionada desde Scarf (1960).
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de Pareto formado pela intersec¢do entre as curvas de indiferenga e a alocagdo inicial (regido

que inclui o ponto M na Figura 3) ¢ um contrato final em potencial.

Um refinamento do modelo ¢ a incorporacdo da producdo na andlise. Considerando que o
problema da firma ¢ maximizar os lucros, sujeito a uma restri¢do tecnoldgica, pode-se usar a
caixa de Edgeworth para derivar a condi¢do de otimalidade da producdo, onde na Figura 3 as
isoquantas de producao substituem as curvas de indiferenga do consumidor e as restrigoes
tecnologicas substituem as restricdes orcamentdrias. Assumindo que as quantidades dos
fatores de producdo s3o fixas, o problema consiste em alocar os fatores em processos
produtivos de diferentes bens finais. Assim, o conjunto de Pareto ¢ caracterizado pela
igualacdo das inclinagdes das isoquantas de producao (taxas técnicas de transformacao), de
forma que se torna impossivel aumentar a quantidade produzida de um bem sem reduzir a
produgdo do outro bem. Portanto, se as taxas marginais de substitui¢do dos bens finais forem

iguais as taxas técnicas de transformagdo dos insumos, alcanga-se concomitantemente a

eficiéncia alocativa e a eficiéncia produtiva. A Figura 5 apresenta esta situagao:

Figura 5 — Eficiéncia Alocativa e Produtiva

Fonte: NG, 2004, p. 47

Dados 2 bens finais, X e Y, a curva TS ¢ a curva de possibilidades de produc¢ao, ou seja, dada
a quantidade M do bem X, o maximo que podera ser produzido do bem Y serd N. Assim, P ¢é
uma alocagao otima dos insumos no sentido de Pareto. O retangulo MNOP ¢ a caixa de
Edgeworth, que tem seus limites determinados pelo ponto P e, em seu interior, uma alocagao
eficiente entre os agentes no ponto E. Assim, para cada ponto na fronteira de possibilidades
de producao, havera uma curva de contrato que atenderd as preferéncias dos consumidores. O

conjunto de todas as curvas de contrato compativeis com a fronteira de possibilidades de
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produgdo ¢ a fronteira de possibilidades de utilidade, que, por sua vez, restringe o problema

de maximizagdo do bem-estar social para que ndo haja perdas de bem-estar a algum agente.

Vale salientar, porém, que, a partir desta abordagem, ndo ha uma teoria explicita que esclareca
a dindmica da formagdo dos pregos. Tradicionalmente, invoca-se a presenca do leiloeiro
walrasiano, que realizard os ajustamentos necessdrios ao alcance da alocacdo final. No
entanto, a insatisfagdo com a pura andlise de estatica comparativa é percebida por Bert

Tieben, segundo o qual:

Mas, uma vez que ndo é muito realista supor que o ‘Big Bang’ produziu o equilibrio
geral no inicio do Universo, precisamos de alguma explicagdo de como surgiu o
vetor de pregos de equilibrio geral. Isso, no entanto, ¢ algo que sessenta anos de
desenvolvimento da teoria na andlise de equilibrio geral walrasiano ndo conseguiu

entregar. (TIEBEN, 2012, p. 26, traducao nossa)

E no minimo estranho uma teoria cujo epiteto ¢ “geral”, mas que se baseia num caso
particular de racionalidade economica e de estrutura de mercado, a saber, a concorréncia
perfeita. Tal adjetivo, porém, ¢ usado para diferenciar tal abordagem das andlises de equilibrio
parcial, cujo foco ¢ o entendimento de mercados especificos, geralmente com uma clausula
coeteris paribus (tudo o mais constante, ou seja, todos os demais mercados inalterados). O

equilibrio geral, portanto, incorpora a interdependéncia entre todos os mercados.

Do ponto de vista da distribui¢do 6tima da renda, a partir da caixa de Edgeworth, pode-se
perceber que o conjunto de Pareto reune desde a distribui¢do igualitaria até a concentracio
total de recursos sob a propriedade de um Unico agente (ou grupo de agentes que
compartilham as mesmas preferéncias). Em outras palavras, todas as alocagdes pertencentes
ao conjunto de Pareto sdo igualmente eficientes, porém a desigualdade varia de um extremo
ao outro. Isto quer dizer que o conceito de eficiéncia de Pareto ndo guarda nenhuma
conotacdo de justica distributiva o que, em tese, permite ao governo realizar redistribui¢des
sem comprometer a eficiéncia alocativa. Destarte, a exigéncia por igualdade dos Movimentos
Sociais ndo pode ser atendida automaticamente pelos mercados, o que justifica a intervengao

estatal.

No capitulo precedente, foi argumentado que a tradi¢do utilitarista privilegia a distribui¢ao
igualitaria. Nesta secdo, ¢ argumentado que tal distribuicao € eficiente no sentido de Pareto e
que a politica redistributiva tem dois canais a sua disposi¢do: 1) redistribuicdo da dotagao de
recursos e ii) intervengdo nos precos relativos. Para entender qual ¢ a melhor politica, ¢é

crucial entender o Segundo Teorema do Bem-Estar Social, segundo o qual:
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Se todos os agentes tiverem preferéncias convexas, haverd sempre um conjunto de
precos tal que cada alocagdo eficiente no sentido de Pareto sera um equilibrio de

mercado para uma distribui¢do apropriada de dotagdes. (VARIAN, 2012, p. 633)

Ao realizar uma redistribui¢do das dotagdes (ou uma transferéncia de renda monetaria que
representa o valor da dotagdo), a curva de contrato permanece inalterada, pois ela ¢ afetada
pelos precos relativos e por alteragdes exogenas das preferéncias. Alteragdes nas rendas dos
agentes em um sistema de trocas puras ndo altera a curva de contrato, portanto a eficiéncia

permanece intacta e a finalidade distributiva pode ser atendida, seja ela qual for.

Assim, uma vez preservada a competicao entre os agentes, a redistribuicdo das dotagdes
resulta em uma alocacdo final eficiente. O Segundo Teorema do Bem-Estar Social implica
que nao ha conflito necessario entre os objetivos de equidade e eficiéncia, pois na auséncia de
intervencdo nos precos e quando os agentes enfrentam todos os custos de suas escolhas
(auséncia de externalidades), basta haver uma transferéncia no valor monetario das dotagdes
para que ndo haja perda de eficiéncia. Este ¢ o caminho de “primeiro melhor” apontado pela

teoria neocléssica para a implementacao de politicas redistributivas.

Apesar da possibilidade teorica de auséncia de conflito entre equidade e eficiéncia, ha
enormes dificuldades praticas de realizar redistribuicdo de renda sem perda de eficiéncia. Via
de regra, a redistribui¢do ocorre via sistema tributdrio, onde o governo reduz a renda
disponivel de uns em detrimento do ganho de renda de outros. Isto implica em importantes
problemas politicos, pois a redugdo da renda disponivel implica em redugao do bem-estar
individual. Se a alocacdo antes da redistribui¢ao se encontra na curva de contrato, o conflito ¢
inevitavel. A solucdo do problema da obrigacdo moral frente ao egoismo ético ganha total

relevancia nesse contexto.

Mesmo na auséncia deste problema moral, tributos que ndo afetam os precos relativos nao sao
factiveis. Tais tributos, denominados /ump sum, tem a propriedade de impedir que os agentes
fagam algo que reduza o encargo tributario que lhes afeta. De fato, s6 o que resta sdo sistemas

tributarios que distorcem os pregos relativos:

No entanto, impostos e transferéncias /ump sum capazes de gerar uma distribuigao
otima de renda ndo sdo factiveis, pois a informag@o necessaria sobre caracteristicas
individuais relevantes para implementd-los, que devem estar associadas a
capacidade contributiva (tal como habilidade), ¢ privativa dos individuos, que ndo
terdo incentivo para reveld-la ao governo. Isso significa que o imposto tem de ser

cobrado com base em elementos que, além de indicar capacidade contributiva, sejam
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observaveis, tais como renda e consumo. Nesse caso, os individuos terdo incentivos
para modificar suas ac¢Oes relativas a obteng@o de renda e realizagdo de consumo, de
forma a minimizar o imposto pago. Como consequéncia, o sistema tributério (...)
resultante ¢ inevitavelmente diferente do tipo /ump sum, ou seja, ¢ distorcivo.

(SIQUEIRA, NOGUEIRA & BARBOSA, 2005, p. 175)

Assim, o conflito entre equidade e eficiéncia aparece, ndo em fungdo de uma contradi¢ao
inexoravel, mas sim em func¢do da ndo-factibilidade de sistemas tributarios ndo distorcivos.

Os mesmos autores enfatizam que:

Com efeito, o conflito entre os objetivos de equidade e eficiéncia esta no centro de
toda questdo tributaria. Em particular, o problema de identificar o desenho tributario
otimo pode ser visto como equivalente ao de identificar a melhor combinagao entre
esses objetivos. Mais especificamente, o problema tratado pela teoria da tributagdo
otima ¢ o de caracterizar a estrutura tributaria que permite ao governo arrecadar uma
dada receita e alcangar determinados objetivos distributivos ao menor custo em
termos de perda de eficiéncia. (SIQUEIRA, NOGUEIRA & BARBOSA, 2005, p.
174)

Como visto, a Economia Neoclassica ¢ herdeira da tradi¢do utilitarista devido a construc¢ao da
teoria do valor-utilidade, porém dela se afasta a medida em que as preferéncias assumem a
proeminéncia da utilidade na teoria do valor, onde a eficiéncia alocativa de Pareto excluiu as
implicagdes politicas sobre justica distributiva. Destarte, os dois Teoremas do Bem-Estar
Social orientam a busca pela concorréncia e a fuga da distor¢do na estrutura dos pregos
relativos. Embora o bem-estar social 6timo seja eficiente no sentido de Pareto, a inexisténcia
de uma teoria neoclassica da distribui¢ao 6tima da renda desemboca numa teoria da tributagao
otima (o que ndo deixa de ser uma teoria distributiva), haja vista a preocupagdo com as perdas

de eficiéncia decorrentes de distor¢des inerentes as possibilidades de tributagdo.

3.2 ABBA LERNER E A ECONOMIA DO BEM-ESTAR

Abba Lerner, um dos principais nomes da escola keynesiana, defende a implementacao
intencional por parte do governo de qualquer politica que satisfaca o interesse social.
Inicialmente preocupado com a formulagdo de um sistema de pregos numa economia
socialista, seu livro, a Economia do Controle (1944), propde que, em tese, o melhor do

capitalismo e o melhor do socialismo podem coexistir coerentemente no Estado de Bem-Estar
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Social. Lerner comparou uma economia que vivencia ciclos de crescimento e recessdo com
um automovel sem volante. Uma economia controlada, por outro lado, ¢ organizada de tal
modo que ¢ “responsabilidade reconhecida do governo controlar os recursos da sociedade
para garantir que eles sdo utilizados de forma adequada, da melhor maneira possivel”

(LERNER, 1944, p. 3).

E importante diferenciar controle e regulagdo. A regulagio realiza reformas marginais, de
forma que escolhas publicas podem ser feitas de modo independente umas das outras. Além

disso, tem um valor ético-politico especifico, o que ndo ¢ exigido a priori do controle:

O fundamento da regulacdo e, por consequéncia, do direito regulatdrio, encontra-se
na necessidade de prote¢do de um determinado objeto erratico. Ndo se pode negar
que a competi¢ao tem sido identificada como tal objeto ¢ opera um efeito decisivo
no modelo regulatorio atual. Ela ¢, portanto, um dos fundamentos da regulagao,
todavia, ndo se apresenta como seu fundamento central. O cerne da regulagdo reside

em outra seara qualificadora do mercado: o direito a igualdade. (ARANHA, 2018,
p- 6)

O controle, por sua vez, tem sua marca distintiva na abordagem sistémica da implementagao
das politicas publicas, pois busca abordar concomitantemente os problemas do desemprego,
do monopolio e da distribuicdo de renda. Assim, busca evitar os sentimentos de desamparo

tao bem sintetizados por Wright Mills:

Hoje em dia, os homens sentem, frequentemente, suas vidas privadas como uma
série de armadilhas. Percebem que dentro dos mundos cotidianos, ndo podem
superar suas preocupagdes, € quase sempre tém razao nesse sentimento (...). E
quanto mais consciéncia tem, mesmo vagamente, das ambigdes e ameacas que

transcendem seus cenarios imediatos, mais encurralados parecem sentir-se.

Subjacentes a essa sensagdo de estar encurralados estdo mudangas aparentemente
impessoais na estrutura mesma de sociedades e que se estendem por continentes
inteiros. As realidades da historia contemporanea constituem também realidades
para o éxito e o fracasso de homens ¢ mulheres, individualmente. (...) A vida do
individuo e a histéria da sociedade ndo podem ser compreendidas sem

compreendermos essas alternativas. (WRIGHT MILLS, 1969, p. 9-10)

Todos os instrumentos de politica econdmica que se prestam a proporcionar estabilidade ao
sistema econdmico nao fazem parte do escopo do presente trabalho, mas vale perguntar: qual

a proposta teorica da Economia do Controle para a distribui¢ao de renda?
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O argumento de Lerner pode ser dividido em 5 partes: i) a renda monetéaria pode ser usada
para representar a renda real, mesmo que os precos mudem; ii) deve-se assumir que pessoas
diferentes desfrutam de satisfacdes semelhantes; iii) a renda geralmente tem utilidade
marginal decrescente; iv) ¢ impossivel obter uma distribui¢do 6tima de renda em contexto de

certeza e; v) devido a incerteza, a distribuicdo 6tima da renda ¢ igualitéria.

Embora renda real e renda monetaria ndo sejam conceitos sindnimos, Lerner argumenta que
ndo deve suscitar nenhuma preocupagdo a dinamica dos precos se ela for resultado de
alteragdes de demanda e oferta de mercados em equilibrio, ou seja, quando as demandas sao
igualadas as suas respectivas ofertas. Assim, em convergéncia com o pensamento neocléssico,
Lerner defende que a politica redistributiva ndo deve intervir nos pregos, mesmo sabendo que
eles afetam o bem-estar dos consumidores, pois a distribuicdo 6tima dos bens ¢ mantida na
auséncia deste tipo de intervencao. Trata-se da aplicagao do Segundo Teorema do Bem-Estar

Social.

E importante notar, porém, que a renda real (poder de compra) depende dos pregos dos bens
disponiveis ao consumidor, de forma que um contexto inflacionario pode reduzir a eficacia da
politica redistributiva. Assim, a dindmica de precos deve ser levada em consideracdo na
defini¢do do montante das transferéncias®’. Também ndo se pode ignorar que a compreensio
do processo inflacionario apresenta dois lados que ndo se constituem em processos
auténomos, a saber, a elevag¢do do nivel de precos e a redistribuicao da renda real, como bem

argumenta Furtado (2005, p. 278-289).

Em seguida, Lerner assume a hipotese de que as fungdes-utilidade sdo comparaveis. Embora
ele reconheca a impossibilidade operacional, ele ndo se exime de fazé-lo hipoteticamente.
Neste ponto, ele diverge da tradi¢do neoclassica, que adotou uma concep¢do puramente
ordinal da utilidade. Esta comparagdo ja estava presente nos escritos de Bentham, cujo célculo
hedonico teorizava que a utilidade marginal da renda ¢ maior entre os pobres, mas tal

consideragdo foi praticamente extinta devido a superacdo do cardinalismo na analise

econdmica mainstream.

O que significa ter diferentes capacidades de satisfacdo descritas por diferentes fungdes de
utilidade? Parece ndo haver uma resposta definitiva. Em artigo cldssico, Lionel Robbins
(1997, p. 200) argumentou através de um exemplo que tais diferengas podem ser fruto da
estratificacdo social: no sistema de castas da India, um bramane pode se sentir dez vezes mais

capaz de ser feliz do que um délite (ou intocavel). No entanto, a grande critica, aparentemente

3 Uma demonstracdo é fornecida no Apéndice B.
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insuperavel, a comparagdo interpessoal de utilidade pertence a Jevons, segundo o qual “cada
mente € inescrutdvel para todas as outras mentes e nenhum denominador comum de

sentimento € possivel™®. Lerner contra-argumenta:

Que as satisfagdes experimentadas por pessoas diferentes sdo o mesmo tipo de coisa
¢ impossivel de ser provado. A tUnica justificagdo para fazer esta suposigdo ¢ que,
embora existam alguns filésofos que argumentam que ndao podemos sabé-lo, ndo ha
homens cujo comportamento ndo sugira a aceitagao da suposi¢do. Rejeita-la seria, na
verdade, negar o sentido até mesmo da afirmacdo de que qualquer pessoa, além de
mim, ¢ capaz de sentir qualquer tipo de dor ou prazer. (LERNER, 1944, p. 25,

tradu¢do nossa)

Como bem pontua Schumpeter, "ndo existe um significado objetivo para o termo progresso
em questdes econdmicas ou de qualquer outra politica porque ndo existe um padrdo valido

para comparagdes interpessoais"*’

. Assim, nessa perspectiva, importantes marcos historicos
da historia brasileira como, por exemplo, a abolicdo da escravatura ou o rompimento do pacto
colonial, ndo podem ser sinais de progresso, uma vez que diferengas na pujanga da economia
colonial e da economia industrial estdo associadas a diferentes preferéncias de consumo. De

fato, preferéncias incomparaveis e estaveis ndo permitem atestar o progresso economico:

Nao tem sentido falar de sociedades que progridem, que se aperfeigoam, que se
tornam melhores, se elas s3o vistas como essencialmente estaveis,
auto-reproduzindo-se (como na tradicional abordagem estrutural-funcionalista,
centrada no equilibrio do sistema social), ou se sdo vistas como mutaveis apenas no
ambito de circulos fechados (retornando depois de um periodo de tempo ao ponto de
partida). E somente associado a ideia de transformagdo (mudanga da,e nio mudanga

na sociedade), que o conceito de progresso faz sentido. (SZTOMPKA, 2005, p. 62)

Analogamente a Bentham, Lerner também assume que a utilidade marginal da renda ¢
decrescente. No entanto, ele entende que a existéncia de complementaridade entre os bens de
consumo pode gerar aumento da utilidade marginal em decorréncia do aumento da renda. Nao
sO isso0, a existéncia de bens substitutos pode fazer com que o aumento do consumo de um
bem resulte na diminui¢do do bem-estar decorrente da redu¢do do bem substituido. Além
disso, a existéncia de comportamento econdmico irracional retira o poder explicativo da

teoria. Todavia, ainda ¢ valido assumir que a utilidade marginal da renda ¢ decrescente, pois

%8 JEVONS apud ROBBINS, 1997, p. 201, tradu¢do nossa
3 SCHUMPETER, 1994, p. 38, tradugdo nossa.
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este seria o comportamento “médio” do consumo. Como sera visto adiante, a preocupagao

racional do governo deverd ser maximizar o bem-estar social esperado.

Apesar de tais dificuldades, assumindo comparacao interpessoal de utilidade e utilidade
marginal decrescente da renda, Lerner argumenta que a politica redistributiva deve transferir

renda para quem apresenta uma utilidade marginal maior:

Se considerarmos agora a transferéncia de uma pequena quantidade de renda de um
individuo para outro, sabemos que a perda para um e o ganho para o outro seriam
iguais as utilidades marginais dos seus respectivos rendimentos para os individuos.
Se as utilidades marginais fossem desiguais, haveria sempre um ganho — a satisfagéo
total aumentaria — retirando uma pequena quantidade de renda do individuo com a
menor ¢ dando-a ao individuo com a maior utilidade marginal da renda. Tal
redistribuicdo da renda estaria de acordo com a ideia de dar a quem tivesse mais

necessidade. (LERNER, 1944, p. 27, traducdo nossa)

Qual a alocacdo que maximiza o bem-estar social? Considerando que ha ganhos de bem-estar
social quando o agente com a maior utilidade marginal recebe mais renda, a medida que a
renda dele cresce, sua utilidade marginal cai. Quanto ao agente que tem a sua renda reduzida,
sua utilidade marginal aumenta. Assim, enquanto as transferéncias de renda prosseguem, a
diferenga entre as utilidades marginais dos agentes tende a cair: a ‘“satisfacdo total ¢
maximizada pela divisdo da renda que iguala as utilidades marginais das rendas de todos os

individuos da sociedade” (LERNER, 1944, p. 28, tradug@o nossa).

Vale lembrar que toda alocagdo derivada da maximizacdo do bem-estar social ¢ eficiente no
sentido de Pareto, portanto, estd presente na curva de contrato da caixa de Edgeworth. O
denominador em comum de todos os pontos da curva de contrato ¢ a validade da segunda lei
de Gossen, mas ndo ¢ evidente se a igualagdo das taxas marginais de substitui¢do ¢
equivalente a igualacdo das utilidades marginais da renda. Em outras palavras, nao ¢ evidente
se a eficiéncia alocativa ¢ equivalente a eficiéncia distributiva, mas agora se sabe que ambas

sdo possiveis no plano teodrico.

Bentham assumiu que todos os agentes possuem a mesma fungdo-utilidade, o que o levou a
concluir que a utilidade marginal do pobre ¢ mais alta que a do rico, porém nem sempre esse €
0 caso: se os agentes tiverem diferentes capacidades de fruicdo dos bens, pode ocorrer o
oposto. Esta também ¢ a percep¢ao de Amartya Sen, segundo o qual a maximizag¢ao do
bem-estar social pode promover resultados fortemente anti-igualitarios, conforme ilustra a

figura a seguir:



51

Figura 6 — Distribui¢cio Otima da Renda
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Fonte: BRUE & GRANT, 2013, p. 448

A Figura 6 apresenta dois agentes, A e B, e suas respectivas curvas de utilidade marginal da
renda: ambas possuem inclinagdo negativa devido ao principio da utilidade marginal
decrescente. Ambos os graficos estdo sobrepostos, de forma que a renda ¢ medida no eixo
horizontal em direcdes opostas para cada agente. Mais uma vez estd sendo assumido que a

renda agregada ¢ fixa.

Se os agentes possuirem a mesma capacidade de satisfacdo, a curva do agente A ¢ a reta A 1A 5

e a curva do agente B ¢ a reta Ble' A area sob as curvas representa a utilidade total de cada

agente e 0 seu somatorio representa o bem-estar social.*’

A intersec¢ao das curvas ocorre no
ponto E onde a igualacdo das utilidades marginais implica que as rendas dos agentes sdo
iguais, ou seja, AC = BC. Esta ¢ a representacdo esquematica do argumento de Bentham.
Para ver que a diversidade de capacidades de satisfacdo ndo implica na distribui¢do igualitaria
da renda, ¢ assumido que a curva do agente A continua sendo a mesma, porém a curva do

agente B passa a ser dada pela reta B.B,. Ou seja, esta sendo dito que o agente A tem uma

capacidade de fruicdo da renda maior que o agente B. As utilidades marginais da renda sdo
igualadas no ponto G, onde as rendas dos agentes sdo claramente desiguais, ou seja,

AD > BD. Partindo da distribuicdo igualitaria como alocagdo inicial, ao redistribuir renda do

%0 Como o nivel da utilidade marginal representado no grafico é arbitrario, a constante de integracio pode ser
ignorada.
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agente B para o agente A, A ganha a regido CDEG, B perde a regidao CDFG, de forma que o

ganho liquido ¢ representado pela regido EFG.

No entanto, sem um método preciso de mensuragao cardinal da utilidade, fica muito dificil
objetiva e precisamente definir o que significa ter uma fung¢do-utilidade cuja utilidade
marginal da renda ¢ mais alta. Diante dessa dificuldade, torna-se impossivel implementar uma
politica redistributiva eficiente. Lerner se vale de um argumento andlogo ao usado pelos
neoclassicos para afirmar o tradeoff entre equidade e eficiéncia: os agentes tém incentivos
para reportar ao governo uma utilidade marginal mais alta do que efetivamente sentem, de
forma que a redistribui¢do cria distor¢des, nesse caso, impossiveis de serem descobertas.

Ainda assim, ha algo que o governo pode fazer? Para responder afirmativamente, Lerner
propde que a analise incorpore consideracdes de incerteza. O principio de construcdo da
Figura 7 ¢ o mesmo da Figura 6, porém sem a considera¢ao por iguais capacidades de
satisfagdo. O governo ndo tem como saber quem detém a maior utilidade marginal da renda.
Partindo da distribuigdo igualitaria, se a renda for transferida de B para A, o ganho de A,
representado pela regido G + F, supera a perda de B, representada pela regido F. Se a renda
for transferida de A para B, a perda de A, representada pela regido L + K, supera o ganho de

B, representado pela regido K.

Figura 7 — Analise Custo-Beneficio da Distribuicio da Renda
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Fonte: LERNER, 1944, p. 30

Da Figura 7, pode-se perceber que, quando comparadas as situagdes finais do agente A em

cada redistribuicdo, partindo da distribui¢do igualitaria, a perda de A supera o seu ganho
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(L+ K > G + F), devido a utilidade marginal decrescente. Analogamente, a perda de B
também supera o seu ganho (F > K). Assumindo que, na cegueira do governo sobre quem

possui maior utilidade marginal, é equiprovavel*!

que tanto A quanto B sejam beneficidrios da
politica redistributiva, o afastamento da distribuicao igualitiria expde a economia a mais
perdas do que ganhos. E se for considerado que existem agentes com iguais capacidades de
satisfacdo, a redistribui¢do igualitiria entre eles maximiza o bem-estar social. Portanto,
embora nao haja garantia de que a distribui¢ao igualitaria seja eficiente no sentido de Pareto, ¢
racional implementa-la para evitar as perdas provaveis provenientes do seu afastamento.
Assim, Lerner defende o igualitarismo probabilistico: “se se deseja maximizar a satisfagao
total numa sociedade, o procedimento racional ¢ dividir o rendimento numa base
igualitaria™.

Por fim, Lerner considera algumas objecdes a sua teoria. A primeira pressupde que a renda
eleva a capacidade de satisfacdo através da aprendizagem de novos héabitos de consumo. Isto
nao ¢ modelado pela teoria, segundo a qual as preferéncias sao exdgenas e independentes da
renda. Porém, se for verdade, tal como no exemplo do bradmane e do dalite, parece a primeira

vista que a redistribui¢do deve favorecer a concentragdo de renda. Porém ndo ¢ este o caso,

pois existe uma diferenca de horizonte temporal que merece ser apreciada.

Usando a Figura 6, seja a reta A 1A , @ Tepresentagao da utilidade marginal do rico e as retas
B 3B . € B 1B , as representacoes da utilidade marginal do pobre antes e depois da transferéncia,

respectivamente, estd sendo assumido que o rico ndo muda seus habitos de consumo®, mas o
aumento da renda do pobre eleva a qualidade dos seus habitos de consumo. Assumindo que a
alocacdo inicial estd na faixa de renda a direita do ponto D e que os ricos tenham maior
capacidade de satisfagdo do que os pobres, sdo estes que possuem utilidade marginal da renda
mais alta, o que justifica a transferéncia de renda a seu favor. Se o aumento da renda afetar as
preferéncias do pobre, sua curva de utilidade marginal se desloca para a direita, até que sua
capacidade de satisfacdo se iguale a do rico. A distribuigdo 6tima se desloca ao longo do
tempo do ponto G até o ponto E. O rico tera uma reducdo de bem-estar em decorréncia da

reducdo de sua renda, porém o ponto E sera 6timo do ponto de vista do bem-estar social, pois,

1 A distribuicdo de probabilidade especifica assumida por Lerner foi criticada por Friedman (1947), porém o
argumento foi formalizado para qualquer distribuicdo por Sen (1969) e teve sua validade demonstrada. Além
disso, a conclusdo se mantém mesmo quando a produgdo é incorporada na andlise, conforme Bennet (1981).

2 ERNER, 1944, p. 32, tradug3o nossa.

3 Se for verdade que o ganho de renda eleva os habitos de consumo, é razodvel assumir que as perdas de renda
ndo o fazem, pois nenhum humano insatisfeito deseja tornar-se um porco satisfeito.
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em comparagdo com o ponto G (na auséncia do deslocamento da curva), o ganho liquido sera

dado pela regido B B,B.B,, a diferenca entre as curvas de utilidade marginal do pobre.

Assim, assumindo que os ricos t€ém gostos melhores que os pobres, a distribui¢cdo igualitaria
continua se apresentando como a distribui¢do otima de renda. Se este ¢ o caso, ainda ha

espaco para a defesa da desigualdade?

O argumento geral ndo exclui casos particulares em que alguma razdo pode ser dada
para necessidades particularmente elevadas ou particularmente baixas, por exemplo,
de invalidos, por um lado, ou de ascetas, por outro. Mas sempre que ndo exista uma
boa razdo especifica para a desigualdade, o principio geral sustenta que, se
quisermos maximizar a satisfacdo de um determinado rendimento social total, o
procedimento racional sera equalizar os rendimentos individuais. (LERNER, 1944,

p- 40, traducdo nossa)

Outra objecao diz respeito a pressuposi¢ao implicita de que a fungdo-utilidade ¢ insensivel as
rendas de outros agentes, ou seja, a funcdo-utilidade de um agente ndo ¢ fun¢do das rendas
dos demais agentes. Como sera argumentado na secdo seguinte, a comparagdo social
descaracteriza o efeito dinamico do crescimento da renda sobre o crescimento da felicidade.
Assim, a implicagdo distributiva ¢ que ndo ha nenhuma alocagdo preferida do ponto de vista
do bem-estar social. Lerner contra-argumenta enfatizando o carater probabilistico de sua
prescrigdo: na auséncia do conhecimento por parte do governo sobre a ocorréncia da
comparac¢do interpessoal, a distribuicdo igualitaria continua sendo preferida, de forma que

desigualdades especificas exigem justificacdo conforme o principio de utilidade.

3.3 A ECONOMIA DA FELICIDADE

A Economia da Felicidade ¢ uma nova abordagem para a andlise econdmica, na qual o
bem-estar subjetivo assume protagonismo. Embora a felicidade seja uma preocupacao desde a
Grécia antiga, apenas muito recentemente ela passou a figurar novamente nas preocupagdes
dos economistas, gracas ao trabalho pioneiro de Richard Easterlin. A partir do ceticismo de
Moses Abramovitz sobre a possibilidade de o crescimento econdmico implicar em aumento

da felicidade, o trabalho empirico de Easterlin o levou a conclusao de que “o proprio aumento



55

da producao contribui para uma escalada nas aspira¢des humanas e, portanto, anula o impacto

positivo esperado no bem-estar™*.

A inovacdo metodoldgica da Economia da Felicidade se baseia no conceito de bem-estar
subjetivo. Segundo Feldman (2015, p. 444), o bem-estar subjetivo ¢ a “percepgao das pessoas
acerca de sua felicidade e satisfacdo com sua vida”. Ou seja, ndo h4d nenhum compromisso
com a tradigdo filosofica do conceito de felicidade, pois cada pessoa responde as pesquisas de

opinido publica segundo suas proprias concepcoes de felicidade.

Um dos principais pontos sensiveis dessa abordagem ¢ a possibilidade de comparagdo
interpessoal de utilidade. Do ponto de vista das func¢des de utilidade ordinal, abriu-se mao
completamente de realizar-se comparagdes interpessoais. De fato, Varian (2012, p. 59-60)
afirma que ha vérias propostas de mensuragdo cardinal da utilidade, mas nenhuma delas se

mostra convincente o suficiente. Na contramao desta percepgao, Yew-Kwang Ng afirma que:

Na verdade, ha uma interpretagdo especialmente convincente. Como nosso objetivo
final ¢ a felicidade (...), usar a quantidade de felicidade do individuo envolvido
fornece uma resposta perfeita a pergunta de Varian, se ignorarmos os efeitos sobre os
outros, o que ¢ outra questdo (...). Além disso, a quantidade real de felicidade
desfrutada, mas ndo a quantidade de utilidade, visto que representa apenas
ordenagdes de preferéncia, poderia ser usada para determinar o bem-estar mesmo na
presenca de mudangas de preferéncia. Assim, usando felicidade/bem-estar em vez de
preferéncia/utilidade, podemos analisar os aspectos normativos das mudangas de

preferéncia. (NG, 2021, p. 62, tradugdo nossa)

Easterlin (2021, p. 14) argumenta, baseado no método de pesquisa de Hadley Cantril (Tabela
1), que embora as pesquisas de opinido sejam perguntas abertas, os entrevistados via de regra
respondem que as fontes de sua felicidade sao basicamente as mesmas: situagcdo econdmica,
circunstancias familiares e/ou satde, nesta ordem de prioridade. Embora o contetido de cada
uma dessas respostas sofra variagdo cultural, as semelhancas sdo suficientes para autorizar o

uso de funcdes-utilidade comparaveis, segundo Easterlin.

4 EASTERLIN, 1974, p. 90, tradugdo nossa.



Tabela 1 — Método de Pesquisa de Hadley Cantril
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Pergunta Sondagens permitidas Sonda
obrigatoria

1) Todos ndés queremos certas coisas da [ Quais sdo suas esperangas | Mais

vida. Quando vocé pensa sobre o que |para o futuro? Como deveria | alguma

realmente importa em sua propria vida, | ser a sua vida para vocé ser | coisa?

quais sdo seus desejos e esperangas para o | completamente feliz? O que

futuro? Em outras palavras, se vocé | falta para vocé ser feliz? (use

imaginar seu futuro da melhor maneira | também, se necessario, as

possivel, como seria sua vida se vocé fosse | palavras “sonhos” e

feliz? Leve o seu tempo para responder; | “desejos”.)

essas coisas ndao sao faceis de colocar em

palavras.

2) Agora, olhando para o outro lado da [O que te deixaria infeliz? | Mais

imagem, quais sdo seus medos e |(enfatize as palavras “medos” | alguma

preocupacoes sobre o futuro? Em outras | e “preocupagdes”.) coisa?

palavras, se vocé imaginar seu futuro da
pior maneira possivel, como seria sua vida?

Mais uma vez, ndo se apresse em responder.

Aqui estd uma foto de uma escada. Suponha
que digamos que o topo da escada

(pesquisador apontando) representa a
melhor vida possivel para vocé e a base
(pesquisador apontando) representa a pior
vida possivel para vocé. Onde na escada
(pesquisador movendo o dedo rapidamente
para cima e para baixo na escada) vocé
sente que voc€ pessoalmente estd no

momento atual? Numero da linha?

Fonte: EASTERLIN, 2021, p. 12, tradugdo nossa



57

Apesar das vdrias criticas metodologicas que lhe sdo enderecadas (e que ndo serdo objeto de
analise aqui), a tentativa de incorporar as contribuicdes da Psicologia leva a Economia da

Felicidade a ndo caracterizar a otimalidade da distribuicao de renda.

3.3.1 O Paradoxo de Easterlin

Atestar que a situagdo econdmica ¢ o principal componente do bem-estar subjetivo sugere que
a renda é uma das principais variaveis que afetam o bem-estar. No entanto, houve uma
descoberta empirica que questiona o papel do crescimento econdmico na geracao da

felicidade, o paradoxo de Easterlin:

Figura 8 — O Paradoxo de Easterlin
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Fonte: EASTERLIN, 2021, p. 22

Na Figura 8, s@o apresentadas de forma ilustrativa duas analises de regressdao: dados em corte
transversal e séries temporais. Denotando a renda real por Y e a felicidade por H, os dados em
corte transversal (linhas continuas) apontam para uma correlagdo positiva entre renda e
felicidade, porém as séries temporais (linhas pontilhadas) demonstram auséncia de correlagao.
Os dados sugerem que a renda afeta a felicidade no curto prazo, mas nao no longo prazo. Isto
significa que, em média, pessoas ricas sao mais felizes, porém a variagdo da renda nao
implica em variacdo da felicidade ao longo do tempo. O mesmo raciocinio ¢ valido para

comparagdes entre diferentes classes sociais e até mesmo entre paises. Este ¢ o paradoxo.
Vale salientar que as evidéncias internacionais apontam que a correlagdo transversal nio ¢é
linear, ou seja, estamos diante de mais uma evidéncia da existéncia da utilidade marginal

decrescente da renda. Paises pobres experimentam niveis baixos de felicidade, o inverso
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sendo observado nos paises ricos. Porém, a partir de um certo nivel de renda, a magnitude da

utilidade marginal se torna praticamente insignificante, como mostra a Figura 9:

Figura 9 — Relac¢do Transversal entre PIB per capita e Felicidade
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Fonte: EASTERLIN, 2021, p. 130

Como Easterlin explica o paradoxo? Ele invoca o conceito de comparagdo social,
desenvolvido por Festinger (1954) no seio da Psicologia Social. A comparagdo social ocorre
quando os individuos buscam comparar-se com os seus semelhantes para construir uma
autopercepcao. Por exemplo: um aprendiz de violino nao busca comparar-se com um virtuoso
(alguém reconhecidamente que possui genialidade musical), mas compara-se com algum
colega, a fim de avaliar a sua performance e a sua qualidade como musico. Comparar-se com
um virtuoso ndo lhe ajuda a se autoavaliar. Igualmente, segundo Easterlin, os individuos

comparam suas rendas com a de seus pares para avaliar se sao felizes ou nao.

As comparagdes sao feitas para se definir um conjunto de aspiragdes as quais os individuos
tentardo alcancgar. Para um determinado conjunto de aspiracdes, os ganhos de renda aumentam
a factibilidade de tais aspira¢des, o que coloca o individuo numa autopercep¢do mais
favoravel em relacdo aos seus pares. Assim, ele relata um nivel de felicidade maior, o que, por
sua vez, explica a correlagdo positiva nas regressoes transversais. Comparar-se com seus
pares significa que ndo existe auséncia de externalidades: ha uma tendéncia de mimetismo dos
habitos de consumo das classes sociais menos favorecidas em relagdo as mais abastadas, de
forma que a definicdo das preferéncias nao é construida de forma isolada dos demais atores

sociais.
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Figura 10 — Teoria das Aspiracoes
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Fonte: EASTERLIN, 2001, p. 473

Assim, o crescimento econdmico eleva as aspiragdes (ou os padrdes de referéncia aos quais as
pessoas se comparam), reduzindo o efeito do crescimento da propria renda sobre a felicidade.

Observando a Figura 10, ao longo da mesma curva de aspiragdes A1’ o consumidor estd em
melhor situagdo no ponto Z(ym, um) do que no ponto 1(y U 1). No entanto, o crescimento da
renda de y, paray faz com que a curva de aspiracdes se desloque de A1 para Az’ de forma
que o consumidor seja levado ao ponto 4(ym, ul), no qual o bem-estar subjetivo permanece
inalterado em relacdo ponto 1(y v ul). Ou seja, o crescimento econdmico ndo elevou o

bem-estar subjetivo, o que explica a auséncia de correlagdo nas regressdes temporais.

Uma explicac¢do alternativa diz respeito ao processo psicologico de habituagdo®, um tipo de
aprendizagem®® simples que consiste na “diminui¢do na resposta a um estimulo que ocorre
apos apresentagdes repetidas do mesmo estimulo*”” (FELDMAN, 2015, p. 169). Assim, um
ganho de renda permite um aumento de consumo que proporciona um aumento na felicidade,
porém a habituagdo faz com que a felicidade volte ao seu nivel anterior, pois a repeticao do

estimulo reduz a intensidade da resposta. Nas palavras de Easterlin:

% Também pode ser argumentado que o costume a um certo estilo de vida é fruto da adaptacido, entendida
como “um ajuste na capacidade sensorial apds exposicdo prolongada a estimulos invariaveis” (FELDMAN, 2015,
p. 92).

% Aprendizagem é “uma mudanga relativamente permanente no comportamento produzida pela experiéncia”
(FELDMAN, 2015, p. 169).

4 pode-se entender estimulo como qualquer evento no ambiente que cause uma reagdo no sujeito. Uma
definicdo mais precisa sera fornecida logo adiante.
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As pessoas se acostumam a uma renda mais alta, que ¢ construida em seus estilos de
vida, incluindo suas roupas, carros, casas, destinos de férias ¢ as dividas contraidas
para financiar seus novos modos de vida. O estilo de vida possibilitado por sua renda
recém-aumentada torna-se, de fato, parte de seus eus, rapidamente adaptado e
incorporado ao que eles fazem e sdo. Como resultado, quando as pessoas
experimentam uma queda significativa na renda, como em uma recessao, elas sdo
incapazes de viver suas vidas habituais. Eles devem se ajustar a um estilo de vida

novo ¢ diminuido, e sua felicidade diminui. (EASTERLIN, 2021, p. 100)

Assim, Easterlin argumenta que o paradoxo nao € bidirecional: embora ganhos de renda ao
longo do tempo ndo impliquem em ganhos de felicidade (em fung¢do do aumento das
aspiragdes e/ou da habituagdo com o novo nivel de consumo), perdas de renda implicam em
perdas de felicidade. Isto ocorre por dois motivos: dissondncia cognitiva € comparacao

intrapessoal.

O primeiro motivo diz respeito as dificuldades de adaptacdo e aceitabilidade a um novo estilo
de vida de pior qualidade. Para entender como o bem-estar subjetivo diminui em fun¢do da
perda de renda, a Teoria da Dissondncia Cognitiva®, de Leon Festinger, é crucial. Para o
autor, “dois elementos estdo em relagdo dissonante se, considerados isoladamente, o inverso
de um elemento decorrer do outro” (FESTINGER, 1975, p. 21); além disso, por cogni¢ao
“entendo qualquer conhecimento, opinido ou convic¢do sobre o meio ambiente, sobre nds
proprios ou o nosso comportamento” (FESTINGER, 1975, p. 13). Analogamente a fome
como uma motivacdo que induz o sujeito a reduzir a fome (ou seja, alimentar-se), a
dissonancia motiva o individuo a reduzi-la, ou seja, a restabelecer a coeréncia entre suas
cognigoes.

Se o paradoxo de Easterlin fosse bidirecional, a queda da renda reduziria as aspiracoes,
fazendo com que o bem-estar subjetivo permanecesse estavel. Porém, na presenca de
dissonancia cognitiva, o sujeito nao realiza comparacao social com os seus pares novamente,
mantendo-se portanto na mesma curva de aspiragdes. Voltando ao grafico da Figura 10, se o

consumidor encontra-se no ponto 3(y2, uz), a queda da renda de y,paray faz com que ele
seja levado ao ponto 2 (ym, um), uma situagdo inquestionavelmente pior. Nao ha deslocamento

da curva de aspira¢des porque, diante da queda da renda, o individuo passa a realizar o que

Easterlin chama de comparagao intrapessoal:

“8 Esta publicagdo é considerada um marco na histéria do pensamento psicoldgico.
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Quando a renda diminui, as preocupagdes com o cumprimento das obrigagdes fixas
tornam-se prementes; o fato de que outras pessoas estdo tendo o mesmo problema
ndo faz vocé se sentir melhor. O problema de cumprir obrigacdes fixas forga as
pessoas a se voltarem para dentro. Assim, durante uma crise econdomica, quando a
renda cai, a felicidade também cai, porque a renda das pessoas ¢ insuficiente em
comparagdo com o que estdo acostumadas, sua renda de referéncia. Em uma
recessdo, os niveis de referéncia de renda das pessoas ndo sdo mais o que 0s outros
estdo ganhando, mas o que eles mesmos costumavam ganhar, seu recorde pessoal.
(...) Eles agora se sentem privados e menos felizes. (EASTERLIN, 2021, p. 101,

tradug@o nossa)

As cognicdes em conflito que interessam aqui sdo a habituagdo a um certo estilo de vida e a
incapacidade or¢amentaria de financiar este nivel de consumo, ou seja, a crenca de que a vida
ndo piorard e a experiéncia na dire¢do contraria. Em outras palavras, perdas de renda
contrariam a habituagdo do estilo de vida cotidiano, criando dissondncia cognitiva e fazendo
com que a comparagdo intrapessoal resultante crie a percepcdo de que hd uma menor
factibilidade das aspiragdes. Assim, diante da queda na renda, os individuos avaliam que estao

menos felizes. Nio 4 toa, crises econdmicas e suicidio estdo correlacionados®.

Se de um lado faz parte do senso comum a ideia de otimismo em um futuro melhor, por outro
lado recessdes econdmicas e crises pdem em cheque tal otimismo. Ainda assim, Pollard
acredita que “o mundo hoje acredita no progresso, porque a Unica alternativa possivel a crenga
no progresso ¢ a total desesperanc¢a”. Na mesma linha de pensamento, Sztompka argumenta

que:

A explicacdo para tdo longa trajetéria estd com certeza situada nas caracteristicas
fundamentais da condigdo humana: o eterno hiato entre a realidade e as aspiragdes, a
existéncia e os sonhos. Essa permanente tensdo entre o que as pessoas tém e o que
gostariam de ter, entre o que sdo ¢ o que gostariam de ser, talvez seja a chave do
sucesso da espécie humana, nunca saciada, nunca satisfeita em sua busca sem fim. O
conceito de progresso alivia essa tensdo existencial, projetando no futuro a
esperan¢a de um mundo melhor e dando como certo, como provavel pelo menos, o
seu advento. Ele vem de encontro, desse modo, a necessidades humanas universais €
por isso esta destinado, apesar das duvidas e do ceticismo recentes, a permanecer

conosco quem sabe ainda por muito tempo. (SZTOMPKA, 2005, p. 57)

% Um tratamento econdmico do fenémeno do suicidio é oferecido por Lester & Yang (1997).
*® POLLARD apud LASCH, 1991, p. 41-42, tradug3o nossa.
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De onde vem a crenca no progresso? Easterlin argumenta que o padrao de referéncia da
comparagao intrapessoal estd localizado no momento quando a felicidade atinge seu pico, que
geralmente ¢ recente. Como o padrao de referéncia se eleva em virtude do crescimento
econdmico, na ocorréncia deste, o otimismo se torna crivel, o que gera a crenga de que a
felicidade futura serd maior. As cogni¢des estdo coerentes € ndo ha, portanto, nenhum

problema de bem-estar. Se a crise se instala, o otimismo ¢ confrontado, o que gera

dissonancia; o agente, entdo, perde a referéncia no mundo exterior e se sente menos feliz.

Qual a principal diferenga entre o pensamento neoclassico ¢ a Economia da Felicidade: no
nosso entendimento, ¢ a estabilidade das preferéncias. Na primeira vertente, lida-se com as
preferéncias como se fossem pardmetros que, por definicdo, sdo constantes, exdgenos e
individualistas. Preferéncias bem-comportadas tem pontos de saciedade bem definidos. Mas,
e o contrario: fungdes-utilidade com pontos de saciedade bem definidos implicam em
preferéncias estaveis ao longo do tempo? Entendendo que preferéncias e aspiracdes sao

conceitos equivalentes (ndo necessariamente sindnimos), parece que este nao ¢ o caso.

Considerando a argumentagdo de Easterlin, ndo s6 as aspiragdes nao sdo constantes, como sua
mudanga ¢ um processo endogeno, pois ¢ resultado do processo de crescimento econdomico. A
depender da dinamica do crescimento econdmico, onde o consumidor devera alterar sua cesta
otima de consumo (em decorréncia da introdu¢do de novos bens, por exemplo), ndo ¢
razoavel pressupor a priori que as mudangas nas aspiracdes seguem uma trajetoria estavel.
Além disso, a presenca constante da comparagdo social, ao tornar ndo factivel a hipdtese de
auséncia de externalidades, retira do aumento da concorréncia a possibilidade de alcangar a

eficiéncia alocativa.

Sobre a disting@o entre a economia neoclassica e a sua abordagem, Easterlin argumenta que o
pensamento hegemdnico desconhece a distingdo entre experiéncia e utilidade de decisdo. A
abordagem da preferéncia revelada parte do pressuposto de que a escolha observada foi
realizada pelo agente porque a utilidade resultante ¢ maior do que a de todas as demais
alternativas disponiveis. Porém, do ponto de vista psicolédgico, esta abordagem desconsidera o
fenomeno da dissonancia cognitiva: expectativas podem ser frustradas. Como as expectativas
fazem parte do processo decisorio, ocorre dissondncia cognitiva quando a utilidade esperada

difere da utilidade experimentada.
A principal implicagdo do paradoxo de Easterlin ¢ que o crescimento econdmico ndo serve
como instrumento de aumento do bem-estar social, principalmente se a renda agregada

crescer de modo uniforme, pois os padrdes de referéncia (aspiragdes) de todos crescerdao na
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mesma proporgdo. Por outro lado, o decrescimento econdmico’ é desencorajado em fungédo

das perdas de bem-estar social resultantes.

Qual a importancia da justiga social e, mais especificamente, da distribui¢do 6tima da renda
no pensamento de Easterlin? Embora ele seja um forte defensor do Estado de Bem-Estar

Social, seu interesse reside nas concepgdes de felicidade do publico entrevistado.

A partir das pesquisas de opinido publica concebidas por Cantril, entre as fontes significativas
de felicidade, questdes politicas ndo fazem parte do rol das respostas. Apenas questdes
atinentes a situacdo econdmica individual, circunstancias familiares e saide tém peso na
determinagdo da felicidade. Tais pesquisas revelam o discurso das pessoas sobre os
determinantes de sua felicidade; via de regra os respondentes ndo elencam distribuicdo de
renda como algo que lhes afeta. Para Easterlin, estas pesquisas dizem aos policy makers quais
as variaveis socioecondmicas que devem ser alvo de seu interesse e quais ndo devem ser, caso
o objetivo seja elevar o bem-estar social: politicas redistributivas ndo devem ser preocupacgao
da agenda das politicas publicas. Por causa dos resultados das pesquisas, Easterlin defende
que o que os governos podem fazer para elevar a felicidade de seus cidaddos é combater o

desemprego e fortalecer as redes de protegao social.

Isto claramente contradiz o argumento de Mill segundo o qual a vida moderna tende a elevar
as demandas por igualdade. Também contradiz a percepcdo de que os movimentos sociais
estdo cada vez mais frequentes na luta contra desigualdades dos mais variados matizes. Para
compreender as implicagdes distributivas da Economia da Felicidade de um ponto de vista

normativo, no entanto, faz-se necessario atentar para as contribui¢des de Yew-Kwang Ng.

3.3.2 Yew-Kwang Ng e Indiferenga Equitativa

Diferentemente de Easterlin e Cantril, Yew-Kwang Ng parte de uma concep¢ao especifica de
felicidade, passivel de ser mensurada cardinalmente. E uma das propostas tedricas
contemporaneas que mais se aproximam do pensamento epicurista, que apresenta elementos

objetivos e subjetivos:

A felicidade (liquida) de um individuo durante qualquer periodo de tempo sdo seus
sentimentos agradaveis (sentimentos afetivos positivos, como os psicologicos os

chamam) menos seus sentimentos ruins (negativos) durante esse periodo, com

1 Varios autores filiados ao ecossocialismo defendem o decrescimento econdmico como estratégia para
salvaguardar o meio ambiente; podemos citar Sélon (2019) e Acosta & Brand (2018).
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ambos os tipos de sentimentos ponderados por suas intensidades e duragdo. Esta é
uma concepcdo subjetiva de felicidade e precisa de alguma explicagdo. Qualquer
pessoa deve ser capaz de sentir para ter felicidade. Pedra, 4gua e quase certamente
todas as plantas ndo tém felicidade. Estdo incluidos apenas os sentimentos afetivos,
e sdo esses os sentimentos que o individuo cuida positiva ou negativamente, ou que
o fazem sentir-se bem ou mal. Pode-se sentir visualmente a diferenca na cor de um
livro. Porém, se eles ndo se importam com a cor, seu sentimento de cor aqui ndo ¢
afetivo. Todos os sentimentos afetivos estdo incluidos, incluindo os sentimentos
bons e ruins mais basicos de olfato, paladar, visdo, etc. ¢ os sentimentos mais
espirituais ou sofisticados de orgulho, deleite, vergonha, preocupacdo, angustia, etc.

(NG, 2021, p. 2, tradugdo nossa)

Logo ap6s o artigo inaugural de Easterlin (1974), Ng procurou ver as implicacdes dessa
abordagem para a escolha social. Em seu artigo seminal, Ng (1975) inicialmente alerta para a
existéncia de um equivoco em relagdo as implicagdes do argumento de Bentham sobre
distribuicao igualitaria. Como demonstrado anteriormente, assumindo igualdade de
capacidades de fruicdo, a utilidade marginal decrescente da renda faz com que a divisdo 6tima
de renda seja a divisdo igualitaria: se todos os agentes possuem a mesma fun¢ao-utilidade, ter
a mesma renda implica em usufruir da mesma utilidade; a reciproca também ¢ verdadeira.
Assim, a condenagao sobre a distribui¢do desigual de renda ¢ transportada para a distribuicao
desigual da utilidade. Isto implica, dentre outras coisas, que a distribui¢do da provisdo de bens

publicos deve ser igualitaria. Denotando m a renda do agente i e Vi(U = U) a hipotese de

que as fungdes-utilidade de todos os agentes sdo as mesmas, de fato, as desigualdades de

renda e utilidade sdo equivalentes:

1 Premissa 1 m o=m, = U(ml) = U(mz)
2 Premissa 2 m # m, - U(ml) * U(mz)
3 Contraposi¢do™ da Premissa 1 U (ml) = U (mz) —m #F m,
4  Condicionais para Bicondicional m#Fm, o U (ml) U (mz)

(Premissa 2 e Contraposi¢ao)

52 A contraposi¢do é uma tautologia: (@ — B) <> = (- — —q). E 0 que d4 embasamento ao argumento Modus

Tollens. Tendo as premissas (o — ) e =3, é vélido concluir =a. Também deve ficar claro que a desigualdade
aqui é definida como a negagdo da igualdade.
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O equivoco que Ng denuncia ¢ a percepcao de que “uma distribui¢ao mais desigual de uma

renda total maior é inferior’>

. O erro € acreditar que duas distribui¢des de renda, uma igual e
outra desigual, estdo sempre associadas a mesma renda total. De fato, ha uma grande literatura
empirica atestando que politicas redistributivas tém impacto sobre o crescimento econdmico.
A analise normativa da distribui¢do de renda deve incorporar tais efeitos. Um crescimento
econdmico desigual pode beneficiar os estratos de renda baixa mais do que uma politica

redistributiva igualitarista.

Um dos problemas teoricos mais dificeis e persistentes em Economia ¢ conhecido como o
paradoxo de Condorcet. Ele foi generalizado pelo Teorema da Impossibilidade de Arrow que,
com seu livro Social Choice and Individual Values publicado em 1951, fundou a Teoria da
Escolha Social, ou seja, trata-se de uma analise econdmica do fendmeno politico. Uma vez
que se define uma funcao de bem-estar social a partir das fungdes de bem-estar individual, o
paradoxo de Condorcet diz que preferéncias individuais transitivas ndo geram
necessariamente preferéncias sociais transitivas. A partir do trabalho de Arrow, ficou
estabelecido o entendimento de que, sem transitividade, a escolha social perde a garantia de

consisténcia.

Existe uma vasta literatura que propde o relaxamento das hipoteses que implicam o teorema
de Arrow; € o que faz Ng (1975) ao relaxar a transitividade das preferéncias individuais se
valendo do conceito de sensibilidade finita. Tal relaxamento atende ao conhecimento
psicoldgico no que diz respeito aos processos sensorio-perceptivos, pois a percepcao ¢ central
para a constru¢do da concepcao de felicidade do individuo. Assim, ele resolve o paradoxo de
Condorcet ao demonstrar a compatibilidade entre a fun¢do de bem-estar social de Bentham e
uma combinacdo da escolha social por votagdo da maioria com o principio da eficiéncia de

Pareto.

O que Ng (1975) chama de sensibilidade finita, os psicologos atualmente chamam de limiares
de diferenca, um conceito central na Psicofisica, entendida como o “estudo da relacado entre os
aspectos fisicos dos estimulos e nossa experiéncia psicoldgica a respeito deles” (FELDMAN,
2015, p. 90). Para entender o conceito de limiar de diferenca, algumas defini¢cdes conceituais

se fazem necessarias. Segundo Feldman:

Em termos formais, sensac¢éio ¢ a ativagdo dos orgdos dos sentidos por uma fonte de
energia fisica. Percep¢do ¢ a classificacdo, interpretagdo, analise e integragdo de

estimulos realizada pelos orgdos dos sentidos ¢ pelo cérebro. Um estimulo ¢

NG, 1975, p. 547, tradu¢do nossa.
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qualquer fonte passageira de energia fisica que produz uma resposta em um 6rgéo
dos sentidos. (...) Um limiar absoluto ¢ a menor intensidade de um estimulo que
precisa estar presente para que ele seja detectado. (...) um limiar de diferenca ¢ a
minima mudanga na estimulagdo necessaria para detectar a diferenga entre dois

estimulos. (FELDMAN, 2015, p. 89-91, tltimo destaque nosso)

Um exemplo deve clarificar os conceitos: uma pessoa, ao ouvir uma musica, pode julga-la
agradavel ou inconveniente. A sensacdo ¢ a captagdo das ondas sonoras pelos Orgios
responsaveis pelo sentido auditivo e o envio dos dados sensoriais até o cérebro; a percepcao ¢
o conjunto de todas as operagdes mentais que fazem o sujeito, por exemplo, gostar ou nao do
que ouve; se o volume da musica for muito baixo, ¢ possivel que o sujeito ndo consiga
ouvi-la, este ¢ o limiar absoluto. Se a pessoa estiver em um show de musica ao vivo, muito
provavelmente ndo conseguira ouvir o voo de uma mosca, mas sera capaz de ouvir a explosao
de uma bomba. Numa sala silenciosa, o voo da mosca pode ser ouvido, o que significa que
esta sendo atendido o limiar absoluto, mas como o estimulo inicial (o show de musica) ¢
muito forte em relagdo ao voo da mosca, entdo ele ndo ¢ percebido pelo sujeito, embora seja

captado pelo sentido da audi¢do. Este ¢ o limiar de diferenga.

Ou seja, existe um intervalo [x — Ax, x + Ax], no qual Ax < & pode fazer com que o
sujeito ndo consiga diferenciar os estimulos inicial e final. O conceito de limiar de diferenca ¢
particularmente importante para entender uma das principais descobertas da Psicofisica, a lei
de Weber-Fechner. Esta lei afirma que “a menor diferenca perceptivel ¢ uma proporc¢ao
constante da intensidade de um estimulo inicial (em vez de uma quantidade constante)”
(FELDMAN, 2015, p. 91). Ou seja, para que a diferenga seja perceptivel, Ax deve variar de

acordo com a intensidade do estimulo inicial de tal forma que € seja constante.

A implicacao da lei de Weber-Fechner para a analise econdmica ¢ que o consumidor pode ter
preferéncias intransitivas e continuar sendo racional, ou seja, com preferéncias consistentes.
Ng usa o exemplo do uso do actcar no café: o consumidor pode preferir 2 colheres de aguicar
a 1 colher, ser indiferente entre 2 colheres e 1,8 colheres, ser indiferente entre 1,8 colheres e
1,6 colheres, mas preferir 2 colheres a 1,6 colheres. Ou seja, ¢ possivel que aconteca
xX~y, y~z e x > z, pois tanto a diferenca entre x e y e a diferenga entre y e z sdo
imperceptiveis, mas o consumidor pode perceber a diferenga entre x e z. Enquanto ele nao
percebe as diferencas entre duas quantidades de um bem, ele ¢ indiferente entre elas, mas se a

diferenca se torna perceptivel, ele pode estabelecer uma preferéncia estrita entre elas. Assim,
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do ponto de vista psicoldgico, faz sentido o consumidor ndo ter preferéncias completamente
transitivas.

A importancia desse insight proveniente da Psicologia ¢ tal que ¢ como se fosse retirada a
amarra metodologica do Axioma Forte da Preferéncia Revelada. Este axioma diz que €
contraditdria a reflexividade da preferéncia estrita observada indiretamente, ou seja, ndo pode
acontecer de o consumidor preferir estritamente x a y (u(x) > u(y)) em um contexto e
preferir y a x (u(y) > u(x)) em outro contexto quando ambas as cestas de consumo estao
disponiveis ao or¢amento em ambos os contextos. Como Varian (2008, p. 134) ensina, as
preferéncias do consumidor devem ser transitivas para que o axioma seja respeitado. Este
axioma ¢ condicdo necessaria e suficiente para o comportamento otimizador. Se o
comportamento real do consumidor viola o axioma, a teoria simplesmente ndo consegue

explicar e prever o comportamento do mercado.

Assim, Ng (1975) formula axiomaticamente um modelo de escolha racional com indiferenga
intransitiva. Ele constrdi preferéncias subjacentes a preferéncia revelada para que o agente
tenha escolhas 6timas bem definidas. Ele formula as seguintes defini¢des das preferéncias

diretas e das preferéncias subjacentes:

1. Preferéncia fraca: xRy & U(x) = U(y)

2. Preferéncia estrita: xPy & U(x) > U(y)

3. Indiferenga: xIy & U(x) = U(y)

4. x ¢é melhor que y: xBy < 3r(xPrly)

5. xndo ¢ melhor que y: xNy < ~xBy < Ar(xPrly)

6. x ¢é estritamente tdo bom quanto y: xAy < (xNy A yNx)
A proposicao 4 significa que, mesmo que ndo seja possivel ordenar a preferéncia direta entre
x ¢ y, sabendo que x ¢ estritamente preferido a r (xPr) e r é tdo bom quanto y (rly), pode-se
concluir que x ¢ melhor que y (xBy), mesmo podendo ndo ser diretamente preferido: ¢ como
se x fosse tdo bom quanto y (xIy), pois o consumidor ndo consegue perceber a diferenga
dis(x,y) < £ Se o consumidor tivesse sensibilidade infinita, ou seja, se o limiar de
diferenca ndo limitasse sua capacidade cognitiva, ele poderia classificar xRrRy ou até mesmo
xPrPy. Assim, uma situacdo de preferéncia incompleta na verdade pode ser entendida como
uma indiferenga intransitiva, onde a indiferenga xIyIr> e a preferéncia estrita xPr ndo

implicam em comportamento inconsistente, portanto, irracional.

**dis(x, y) é a distancia euclidiana entre os pontos x e y, £é o limiar de diferenca.
>> A relacdo de indiferenca é reflexiva, ou seja, V x V y(xly <> ylx).
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De posse dessas novas relagdes de preferéncia, Ng (1975) prova as seguintes proposi¢des™:

xBy & U(x) > U(y) (3.1
xNy & Ux) < U(y) (3.2)
xAy & Ux)= U(y) (3.3)

Da fungdo utilidade, ele propde uma transformagdo monoténica V- = f(U) onde f ¢é continua e
f'>0 e a convengdo segundo a qual VxVy(yPx & (V(y)— V(x)> a)) e VxVy
(Ry & (V(y) — V(x) < a)), ou seja, a é o limiar de diferenga, sendo constante para todos
os agentes®’. Assim, estdo sendo ignoradas as diferengas na capacidade cognitiva dos sujeitos.

Assim ele define o Critério de Preferéncia da Maioria Fraca:

Para quaisquer duas alternativas x e y, se nenhum individuo preferir y a x, e (i) se s,

, . .« s . ., .. ,
o numero de individuos, for par, pelo menos > individuos preferem x a y; (ii) se s é

impar, pelo menos

s—1) . 4., ’
( 2 L individuos preferem x a y e pelo menos o nivel de

utilidade de outro individuo ndo diminuiu, entdo o bem-estar social € maior em x do

que em y. (NG, 1975, p. 553, traducéo nossa)

No modelo de Ng (1975), um dos seus objetivos € provar que a sensibilidade finita implica no

bem-estar social definido pela soma nao-ponderada das utilidades individuais, ou seja,

N

w =73 V. Trata-se, portanto, da func¢ao benthamita de bem-estar social. Assumindo b > a
i=1

e, por simplicidade, assumindo que s ¢ par, seu modelo postula duas classes de agentes com

preferéncias distintas™ entre as cestas x e y: aos agentes j = [1,%] ¢ atribuida a preferéncia
ijx, mas aos agentes k = [% + 1, s] ¢ atribuida a preferéncia yI X Suas fungdes-utilidade
sdo V]_(y) = Vj(x) + be Vk(y) = Vk(x) — a, validas para todos os agentes. Assim, de acordo

com o Critério de Preferéncia da Maioria Fraca, W(y) > W(x). Dito de outro modo:

W(Vl(x) + b, V. )+ b, Ven () = @,V (X) = a) >wV. (), .. V®) G4

% Os detalhes técnicos do modelo de Ng podem ser apreciados em seu artigo. Aqui estdo sendo apresentados
apenas os conceitos relevantes para a distribuicdo 6tima.

*’Freedman & Dobb (1968, p. 4), em trabalho pioneiro, argumentam que o limiar de diferenca precisa ser
compartilhado entre os individuos para que a identidade do sujeito seja construida: tanto a autopercepc¢ao
como a percepgao social dependem do limiar de diferencga.

*8 Este 6 um modelo de agentes heterogéneos, cujas utilidades s3o comparaveis e redistribuiveis.
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Isto significa que ha um ganho de bem-estar social quando os agentes k tem sua utilidade
reduzida em a, mas os agentes j tem sua utilidade majorada em b, uma vez que os agentes nao

percebem a perda Vk(y) — Vk(x) = a, mas percebem o ganho Vj(y) — Vj(x) = b.

Similarmente,

W(Vl(x) +a,., V. () + a V()= b,V (x) - b) <wV (@, ..V ®) @5

Isto significa que hda uma perda de bem-estar social quando os agentes k percebem sua
utilidade reduzida em b, mas os agentes j ndo percebem sua utilidade majorada em a. Assim,
o que esses dois exemplos demonstram ¢ que a redistribuicdo de utilidade pode afetar o
bem-estar social a depender das preferéncias dos agentes e da existéncia de sensibilidade
finita. Um caso interessante ocorre quando a redistribuicao ¢ marginal, ou seja, quando apenas

o montante a ¢ realocado entre os agentes:

W(Vl(x) +a..V.x)+aV..(x)—aq,., Vs(x) — a) = W(Vl(x), - Vs(x)) (3.6)

Como nem as perdas nem os ganhos individuais sdo percebidos, o bem-estar social permanece
inalterado. Assumindo, porém, que b tende a a’’, o lado esquerdo das expressdes (3.4) e
(3.5) tendem ao lado esquerdo da expressdo (3.6). Assim, a redistribuicdo (percebida) do

mesmo montante 2a de utilidade entre os agentes (dois a dois) também nao afeta o bem-estar

social:
A2a pu+2a
Wov, = W ov
{ s { ook 3.7)

A expressdo (3.7) ¢ valida para todos os agentes j e k e para quaisquer niveis iniciais de
utilidade A e p. Isso significa que, se aumentarmos qualquer V em 2a e reduzirmos qualquer
outro V no mesmo montante enquanto mantivermos todos os outros V's constantes,
permanecemos na mesma curva de isobem-estar. Isto ocorre porque a taxa marginal de

substituicdo entre as utilidades dos agentes (an/ avk) ¢ globalmente constante: em intervalos

* E mais intuitivo, no nosso entendimento, postular a existéncia de descontinuidade, pois os estados de
consciéncia no tocante a percepg¢ao de cada redistribuicdo de utilidade possuem naturezas cognitivas distintas.
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“muito pequenos” a quase-concavidade ou quase-convexidade pode fazer esta taxa variar, mas

em intervalos “maiores” a fun¢ao ¢ linear. Graficamente:

Figura 11 — Funcio de Bem-Estar Social com Sensibilidade Finita

v

Vk

Fonte: NG, 1975, p. 555

Assim, este teorema implica que “uma indiferenca marginal ou um nivel de discriminacdo de
cada individuo tem o mesmo efeito no bem-estar social independentemente do seu status”.%
Esta implicito nesta declaragdo o uso de comparagdes interpessoais de utilidade, pois a tem o
mesmo “tamanho” para todos os agentes, o que ¢ justificavel a partir da constatacdo empirica
de que a felicidade possui basicamente as mesmas fontes.

A Figura 11 expde a auséncia de preocupagdes distributivas do modelo. Se forem feitas
redistribuicdes de utilidade, em que os montantes recebidos/transferidos sdo iguais, o
bem-estar social permanece inalterado. Assim, numa sociedade cujos membros possuem
diferentes funcdes-utilidade mas nenhuma diferenga de capacidade cognitiva, nenhuma
distribui¢do de utilidade ¢ socialmente preferida. Por este motivo, nenhuma distribuicdo de
renda pode ser apontada como socialmente preferivel também.

Por outro lado, a existéncia de tais diferengas cognitivas implica numa distribuicdo

anti-igualitaria. A partir das expressdes (3.4) e (3.5), assumindo que cada agente possui o

seu proprio limiar de diferenga, se houver agentes mais sensiveis que outros, 3i3j (ai > a]_),

sera 6timo do ponto de vista social retirar utilidade do agente que possui o maior limiar de
diferenga em prol do agente mais sensivel. Basta retirar utilidade do agente que se mantém
indiferente. Isto pode gerar incentivos para que os agentes elevem suas sensibilidades a fim de

tornarem-se beneficiarios da redistribuicao.

%0 NG, 1975, p. 557, tradugdo nossa.
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Como se eleva a sensibilidade ou, em outras palavras, como se reduz o limiar de diferenca? A
Psicologia da Gestalt argumenta que a educagdo altera a percepgao dos sujeitos através do
processamento descendente, entendido como “percepcdo que ¢ guiada por conhecimentos,
experiéncias, expectativas e motivagdes de nivel superior” (FELDMAN, 2015, p. 117). Se os
agentes menos sensiveis investem em educacdo (educagdo financeira, por exemplo), eles
poderao reduzir a indiferencga diante de reducdes efetivas de seu bem-estar individual. Assim,
a politica redistributiva baseada no critério da sensibilidade finita poderd incentivar
investimentos em educacdo da populagdo menos escolarizada.

Por outro lado, dado que nem todos aceitam sua obrigacdo moral com o bem-estar social, nao
se pode ter a ingenuidade de acreditar que o aumento da sensibilidade ndo tem implicagdes
politicas. Desde seus fundadores, a tradigao utilitarista entende que "um dos maiores perigos
(...) consiste nos interesses sinistros dos detentores do poder; do governo que visa (com
sucesso ou ndo) o beneficio imediato da classe dominante, em perpétuo detrimento da massa"
(MILL, 1981, p. 68). Assim, ¢ possivel que grupos de interesse distorcam a percepgdo de
grupos prejudicados para que se mantenham indiferentes diante das politicas publicas, em
geral, e das politicas redistributivas, em particular. De fato, em funcdo da estabilidade do
sistema politico, muitos tedricos politicos colocam bastante énfase nos "perigos inerentes a
ampla participacdo popular em politica" (PATEMAN, 1992, p. 10).

Por tudo o que foi exposto, a Economia da Felicidade se propde a revelar os determinantes da
felicidade, sendo bastante beneficiada pelo conhecimento psicoldgico, porém o trabalho de
Yew-Kwang Ng ndo s6 sucumbe a critica de Rawls segundo o qual o utilitarismo ndo tem
preocupagdes distributivas, como também pode favorecer a opressdo de uma elite contra as

massas.
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4 CONSIDERACOES FINAIS

Este trabalho objetivou compreender o carater do tradeoff entre equidade e eficiéncia. Como a
teoria econdmica tem lidado normativamente com o tema da desigualdade? E necessaria a

existéncia de tal tradeoff ?

Inicialmente, foi apresentada uma breve histéria da Etica e sua relagio de intimidade com o
nascedouro da teoria econdmica, através da exposi¢do das doutrinas de Epicuro, Jeremy
Bentham e John Stuart Mill. Embora contrario a participacao na conducao da pdlis, Epicuro
tinha fortes inclinagdes igualitarias no tocante ao convivio em seu Jardim. Bentham foi um
importante precursor da Revolu¢do Marginalista, advogando a redistribuigdo em favor dos
pobres, porém preocupando-se com a seguranga juridica. Stuart Mill, por sua vez, ndo sé tinha
forte aversdo a desigualdade, estando disposto a sacrificar parte do bem-estar social, como

também teve uma atuagao politica em prol dos menos favorecidos.

Atualmente, a escola utilitarista tem seu félego renovado no ambito do Direito. De fato, como
argumentado no capitulo 2, o utilitarismo de regras tem um forte vinculo com o conceito de
subsunc¢do, uma das primeiras teorias da decisdo juridica. Embora esteja longe da realidade
dos tribunais, hé tentativas de leva-lo a cabo a fim de proporcionar celeridade na resolugao
dos conflitos judiciais. A subsuncdo ¢ o ideal de racionalidade deciséria e tem viabilidade

operacional no uso da automatizagio da decisdo juridica através da Inteligéncia Artificial®.

A Revolugdo Marginalista teve como importante legado o estabelecimento do pensamento
neoclassico como a principal construcao teorica da andlise econdmica. No entanto, a adogao
de uma concepgao puramente ordinal da utilidade impede consideragdes normativas, num
claro afastamento da tradicdo utilitarista. O conceito de eficiéncia de Pareto ndo apresenta
nenhuma conotagdo distributiva, o que implica que qualquer demanda por alocacdes justas
deve ser atendida pela intervencao governamental. Assim, foi argumentado que a adogdo de
uma concepgao cardinal de utilidade permite a constru¢do de teorias normativas da
distribuicao.

Richard Easterlin, baseado no que os dados revelam acerca das concepgdes de felicidade das
pessoas, chega a conclusdo que a desigualdade ndo deve ser alvo de preocupacao dos policy
makers. Por sua vez, a contribuicdo de Yew-Kwang Ng deixa claro que, sob a hipdtese de

auséncia de diferencas cognitivas entre os agentes, a redistribuicdo de utilidade ¢ um

1 Uma excelente discussdo é a tese de doutorado de Oliveira (2019).
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pseudoproblema para o bem-estar social. Sob a hipotese contraria, existe a possibilidade de o

governo se tornar um instrumento de opressao silenciosa.

A teoria normativa de Abba Lerner, por sua vez, define a igualacdo das utilidades marginais
da renda como a condi¢do de eficiéncia distributiva. Assim, deve-se concluir que nao existe
necessariamente um tradeoff entre equidade e eficiéncia. No entanto, ele defendeu que o
governo deve buscar a igualdade de renda, sendo admitidos desvios em casos excepcionais.
Este resultado ¢ compativel com a interpretagdo de Berger acerca do pensamento milliano.
Que casos constituem excecdes admitidas pela teoria ¢ uma discussdo que permanece em
aberto, onde sdo vislumbradas duas frentes de trabalho: i) a partir da Neuroeconomia, um
método de mensuracdo da utilidade cardinal que ndo afete a estrutura de incentivos dos
agentes; 11) a partir da analise neoclassica, ao conceber a utilidade marginal da renda como o
preco-sombra da restricdo orgamentaria, investigar em que condi¢des determinados agentes
podem ser beneficiarios da politica redistributiva num desenho institucional que favoreca o

crescimento econdmico.

Na primeira frente de trabalho, a Neuroeconomia® trabalha com a hipotese DRPE
(Dopaminergic Reward Prediction Error), uma hipotese controversa segundo a qual
neurdnios situados no mesencéfalo transmitem um sinal de “erro de previsdo”, gerando
adaptag@o nas expectativas. Tradicionalmente associada a sensagdo de prazer e ao sistema de
recompensas que guia o processo decisorio, a dopamina ¢ um neurotransmissor que pode

oferecer bases objetivas para a mensuragao cardinal da utilidade.

Na segunda frente de trabalho, o preco-sombra da restricdo orcamentaria pode oferecer
critérios objetivos ndo-distorcivos de elegibilidade das politicas redistributivas. Como
exemplo, modelos® em Economia da Saide mostram a relagdo entre o surgimento inesperado
de uma doenga e os investimentos em healthcare, com suas implicagdes para a produtividade
do trabalho. Pode ser argumentado que a enfermidade eleva a utilidade marginal da renda, o

que leva a uma justificativa normativa do investimento publico em saude.

Em suma, a proposta tedrica de Lerner se apresenta como a melhor candidata para uma teoria
econdmica da justi¢a distributiva. Seu igualitarismo probabilistico descaracteriza o carater
necessario do conflito entre equidade e eficiéncia, apresentando um horizonte otimista de

futuras pesquisas em que ambos 0s objetivos podem se tornar cada vez mais factiveis. Assim,

%2 Uma fonte de estudos é o livro excelente de Gimcher & Fehr (2014).
% Desde o0 modelo de Grossman (1972), sabe-se que a demanda por healthcare é uma demanda derivada da
demanda por saude.
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o economista pode ajudar no atendimento das demandas sociais por igualdade e favorecer o

combate a escassez, que ¢ a razao de ser de toda a ci€éncia econdmica.
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APENDICE A - UTILIDADE INDIRETA DA RENDA: UM EXEMPLO

Seja a funcao de utilidade direta e a funcao de utilidade indireta dada por uma expressao do
tipo Cobb-Douglas. A fungdo de utilidade indireta apresenta as mesmas propriedades da

funcdo de utilidade direta. Assumindo 0 < a< 1, 0< B <La+ B=1 e

Vi(pi >0Ax = 0):

— B —
Max U(xl,xz) =xXx,s.apx tpx =m
_ «B (A.1)
Max L = XX, = )x(plx1 + DX, — m)
Obtendo as condicoes de 1?* ordem:
1B 18 i
oL _ a— _ _ o= _ 1 T
o, = ax, x,—Ap,=0= ax x =Ap>A= S (A.2)
p-1 p-1 o
] o b-1 _ a p—1 _ 172
o, = Bx x, A,=0= Bxx, =2Ap>A= y (A.3)
aL * * * *
H =Px tpx,—m=0>px +px =m (4.4
Igualando os multiplicadores de Lagrange das expressdes (4. 2) e (4. 3):
A A
P, P A L (A.5)
Obtendo os pregos das expressoes (A.4) e (4. 5):
* Bx*l * _ * Bx; _ * 1 _[3_ _
p1x1+ax;p1x2—mzplxl+ apl—m::»plxl( +a)—m (A.6)
m m_ ., _a+f a m
===+ = = X —
pl xl(%-l-%) xl o pl (X+B X1 (A. 7)
B B o« om o __ B . om
Py = 1T X g X . =P, =g X (A.8)

Obtendo as quantidades das expressoes (4. 7) e (A. 8):



2 a+p

Ao realizar uma transformac¢ao monotonica, a utilidade indireta ¢ dada por:

*

V(pl, P, m) = U(xl, xz) = alnx + Blnx,
Obtém-se a utilidade direta da cesta 6tima de consumo:

am Bm

V(p1' Py m)= aln e+ Bln e

Pretende-se demonstrar que U'(x) > 0, U"(x) < 0,V'(m) > 0eV"(m) < 0:

8 o
ou o a-1 B % oo p-1 By
o, = ax, X, = R >0e o, = Bxlx2 = RE. >0
Fy _ et-ax du __ Ba-Bx
i’ == 2—a Oe ax’ =— 2B
xl xl xZ X2
av_ 1 a 1 B _ atp
m = gy T BT ey, T w0

@+Byp, @By,

2

= (@t B Dm =<0

om
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(A.9)

(4.10)

(A.11)

(A.12)

(A.13)

(A. 14)

(A.15)

(A.16)
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APENDICE B — DINAMICA DO PODER DE COMPRA

Sejam m a renda monetéria, P, 0 prego do bem i, q;a quantidade do bem i, n o tamanho da

cesta de consumo, o conjunto or¢amentario ¢ definido pelo conjunto de cestas de consumo

acessiveis ao orcamento. A restri¢gdo ao consumo imposta pelo or¢amento ¢ dada por:

_Z pqg < m (B.1)

Para o caso em que n = 1, o poder de compra ¢ dado por:

m
<m>=gq <X
plql = m ql - P,

m
co =2, (B.2)

Para o caso em que n = 2, vale a pena visualizar graficamente o conjunto or¢amentario:

Figura B.1 — Representa¢ido de um Or¢camento de 2 Bens

qz
Intercepto
vertical
= m/p, Reta orgamentaria;
inclinagéo = - p,/p,
m  pg
< =
q2 Dy pa 41

Conjunto orcamentario

|
Intercepto horizontal = m/p, q1

Fonte: adaptado de VARIAN (2012, p.23)

pl
P4, +p,49, <m=q,S—-——q, (B.3)
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X
€0, =—5+=~ (B.4)

Para o caso em que n = 3, o conjunto or¢gamentario ¢ o volume de um tetraedro triangular,

cuja base ¢ o conjunto orcamentario de 2 bens:

COzxpl 2 m m?
C03 = 3 i = 2 X 3 = 6 (B 5)
p1p2 p3 p1p2p3

Figura B.2 — Representa¢io de um Orcamento de 3 Bens

Fonte: elaboracdo propria

Percebe-se uma relagdo de recorréncia na formacdo das expressdes dos conjuntos

orcamentarios:

k
co, = =—k=1[1,3,k € N

k' [p,
=1 "

(B.6)

Objetiva-se encontrar a expressao geral para o conjunto or¢amentario de um orgamento de n

bens. Das expressdes particulares percebe-se a seguinte relagdo de recorréncia:
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o, _ m’ ..m _ m
AT
co, m’ o m
¢o, N 6p,p,p, N 2r,p, N 3P,
€0, m
o= Ty k=1L 2) keN (B.7)

Utilizando o principio da indugdo matematica nas equacdes (B.6) e (B. 7):

k k+1

CO  =CO X = = —"— X = = —
k+1 k k+1 k k+1 k1
(P k'Tlp Py (k+D!HTp,

i=1 i=1

Assim, o conjunto or¢amentario de n bens ¢ dado por:

n

co =L
n

n
n![]p.
=1 "

(B.8)

Da leitura da equacdo (B.8) percebe-se que o conjunto orcamentario é afetado por 3
variaveis: a renda monetaria, o tamanho da cesta e o conjunto de pregos. Assumindo que x ¢

. . b, . p . o
a variavel no periodo atual e x ¢ a variavel no periodo base, o efeito da variagdo da renda

sobre o conjunto or¢amentario ¢ dado por:

Aco, COZ—COZ m’ m,
Amo m—m, - n - " - (mt_mb)
¢ n![Ip. n![p.
=1 * =1 *
aco, m:—m:
am = — >0 (B.9)
n'(mt_mb) I b,

A equagdo (B.9) mostra que, ndo sé os precos afetam o efeito da renda sobre o poder de
compra, como o aumento dos pregos reduz esse efeito. Ou seja, uma conjuntura inflacionaria
dificulta os ganhos de poder de compra oriundos de politicas assistencialistas, por exemplo. A

elasticidade proporciona o entendimento da magnitude desses efeitos:
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b ACO m m —m m
€ = n — n X b — b
- am " co’ oo
m, n!(m -m )]'[p, n
¢ b i=1 n!'TIp
i=1
n
m,—m, mhE mem
g =————Xm X——= _> 0 (B.10)
n! (mt—mb) IIr m, (mt_mb)mb

A equagdo (B.10) mostra que o efeito percentual da variacdo da renda sobre o conjunto

or¢amentdrio nao depende da dinamica dos precos. Apesar disso, a dinamica dos pregos ¢

relevante para definir o montante da transferéncia realizada pela politica redistributiva.

Usando a regra de tirar os logaritmos e derivar a partir da equagao (B. 8):

n n

Inco = In— =nilnm —|(lnn! + In[]p.
" n![Ip. i=1 '
i=1 '
n
lnCOn =nlnm — Innl — Zlnpi
i=1
dl 31
d(Inco ) yomm) _ d(nn) (i21npi)
dt - dt dt dt
co _ m n! z d(lnpl_)
0 SV T w T X T a
n i=1
0,  m  a o
0 =" T 17 (B.11)
n i= i

co ; "oy
n_ o, i
o= N » > (B.12)
n i=1 i
C.On m " p; m 1 " Iii
o > 0=>n_—-> 217=> gl 7217 (B.13)
n i= i i= i

O crescimento do poder de compra ocorre quando o crescimento da renda monetaria ¢é

superior @ média ndo-ponderada do crescimento dos precos.



